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1.1 Instituigdo de Ensino

Fatec: Fatec Zona Leste - R-04
Razéo social: Faculdade de Tecnologia da Zona Leste

Enderego: Av. Aguia de Haia, 2983 - Vila Uniéo (Zona Leste), S&o Paulo - SP, 03694-000
Decreto de criagdo: Decreto Estadual 46.524/2002 publicado no DOE de 01,/02/2002

1.2 Atos legais referentes ao curso

Autorizagéio: Parecer CD n° 255/2010

Data Tioo Portaria CEE/GP

P Parecer CD (somente reestruturagdo)
2010/ 1° Sem. Implantagdo 255 / 2010
2020 / 1° Sem. Renovagédio 101 / 2020
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2. Organizagdo da educagdo

A Lei de Diretrizes e Bases da Educagdio - LDB, de n° 9394/96, organiza a educagdo no Brasil em
sistemas de ensino, com regime de colaboragdo entre si, determinando sua abrangéncia, dreas de atuagéo e
responsabilidades. Estdo definidos como sistemas de ensino o da Unidio, dos Estados, do Distrito Federal e dos
Municipios. As instituicdes de educagdo superior, mantidas pelo poder puUblico estadual e municipal, estdo
vinculadas por delegag¢do da Unido aos Conselhos Estaduais de Educagéio (BRASIL, 1996). O Centro Estadual
de Educacdo Tecnolégica Paula Souza — Ceeteps, por ser uma instituigdo mantida pelo poder publico —
Governo do Estado de S&o Paulo, tem os cursos das Fatecs avaliados pelo Conselho Estadual de Educagéo de
Séo Paulo — CEE-SP.

2.1 Curriculo escolar em Educagdo Profissional e Tecnolégica organizado por
competéncias

A Educacéo Profissional e Tecnolégica (EPT) é um tipo de educagéio que integra a educagéio nacional e
que, particularmente, visa ao preparo para o trabalho em cargos, fungdes em empresas ou de modo auténomo,
contribuindo para a inser¢do do cidaddo no mundo laboral, uma importante esfera da sociedade.

O curriculo em EPT constitui-se no esquema tedrico-metodolégico, organizado pela categoria
“competéncias”, que orienta e instrumentaliza o planejamento, a sistematizacdo e o desenvolvimento de perfis
profissionais, de acordo com as fun¢des do mundo do trabalho, relacionadas a processos produtivos e
gerenciais, bem como a demandas sociopoliticas e culturais. E, etimologicamente e metaforicamente, o
“caminho”, ou sejq, a trajetéria percorrida por educandos e educadores, em um ambiente diverso, multicultural,
o qual interfere, determina e é determinado pelas praticas educativas.

No curriculo escolar, tem-se a sistematizagdo dos conteldos educativos planejados para um curso ou
componente, que visa & orientacdo das prdticas pedagdgicas, de acordo com as filosofias subjacentes a
determinadas concepg¢des de ensino, de educacgéio, de histéria e de cultura, sob a tens@o das leis e diretrizes
oficiais, com suas rupturas e reconfigurag¢des. No curriculo escolar em EPT hd o planejamento, a sistematizagéo
e o desenvolvimento de perfis profissionais, atribuicdes, atividades, competéncias, valores e conhecimentos,
organizados em componentes curriculares e por eixo tecnolégico ou drea de conhecimento. E organizado de
forma a atender aos objetivos da EPT, de acordo com as fun¢es gerenciais, s demandas sociopoliticas e
culturais e as relagdes de atores sociais da escola.

Em sintese, os contetdos curriculares sdo planejados de modo contextualizado a objetivos educacionais
especificos e ndo apenas como uma apresentacdo & cultura geral acumulada nas histérias das sociedades. Esse
é um importante aspecto epistemolégico que direciona as frentes de trabalho e os procedimentos
metodolégicos de elaboragdo curricular no Ceeteps.

Para além de uma preocupagdo documental e legal, a pesquisa curricular deve pautar-se, também, em
um trabalho de campo, com a formagdo de parcerias com o setor produtivo para a elaborac¢do de curriculos.
Portanto, a Unidade Escolar néio pode distanciar-se do entorno, tanto o mais préximo geograficamente como
um entorno lato, da prépria sociedade que acolherd o educando e o egresso dos sistemas educacionais em seu
trabalho e em sua vida. No caso da EPT, o contato infimo e constante com o mundo extraescolar é condigdo
essencial para o sucesso do ensino e para a consecucdo de uma aprendizagem ativa e direcionada.

O curriculo da EPT, como percurso ou “caminho” para o desenvolvimento de competéncias e
conhecimentos que formam o perfil profissional do tecnélogo, segue fontes diversificadas para sua formulacdo,
tendo como instrumento descritivo e normalizador o Catdlogo Nacional de Cursos Superiores de Tecnologia -
CNCST (BRASIL, 2016). Outras fontes complementares séo utilizadas como pesquisas junto ao setor produtivo,
para levantamento das necessidades do mundo do trabalho, além das descrigdes da Classificagdo Brasileira
de Ocupagdes — CBO (BRASIL, 2017), sistemas de colocagdo e de recolocagéio profissionais.

Considerando-se a Resolugéio CNE/ CP de n° 1 (BRASIL, 2021), que trata das disposi¢des das Diretrizes
Curriculares Nacionais Gerais para a Educacdo Profissional e Tecnolégica, em seu art. 28, destacam-se os
preceitos legais para a organizagdo ou proposicdo do perfil e das competéncias do nivel superior tecnolégico,

Unidade da Ensino Superior Centro
de Graduagao Paula Souza GOVERN_O DO ESTADO
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a exemplo da “produgdio e a inovagdo cientifica e tecnolégica, e suas respectivas aplicagdes no mundo do
trabalho.” (BRASIL, 2021).

A natureza e o diferencial do perfil e das competéncias do profissional graduado em tecnologia séo,
também, pautados na Deliberac¢do de n® 70 (CEETEPS, 2021), que “estabelece as diretrizes para os cursos de
graduacdo das Fatecs do Centro Estadual de Educagdo Tecnoldgica Paula Souza — Ceeteps™

I. A organizagdo curricular dos Cursos Superiores de Tecnologia deverd contemplar o desenvolvimento de
competéncias profissionais e serd formulada em consondncia com o perfil profissional de conclusé@o do curso, o qual
define a identidade do mesmo e caracteriza o compromisso ético da instituicdo com os seus alunos e a sociedade.
Il. A organizagéo curricular compreenderd as competéncias profissionais tecnolégicas e socioemocionais, incluindo os
fundamentos cientificos e humanisticos necessdrios ao desempenho profissional do graduado em tecnologia.

lll. Quando o perfil profissional de conclusGo e a organizagdo curricular incluirem competéncias profissionais de
distintas dreas, o curso deverd ser classificado na drea profissional predominante. (CEETEPS, 2021).

A interacdo entre a EPT e o setor produtivo, bem como a “centralidade do trabalho assumido como
principio educativo”, destacam-se como principios norteadores da construcdo dos itinerdrios formativos,
conforme as referidas Diretrizes Curriculares Nacionais Gerais para a Educacgdo Profissional e Tecnoldgica
(BRASIL, 2021), o que é de suma importdncia para o planejamento curricular e sua estruturagéio em Projetos
Pedagégicos de Curso (PPCs):

Art. 3° Séo principios da Educagédo Profissional e Tecnolégica:

| - Articulagéio com o setor produtivo para a construgdo coerente de itinerdrios formativos, com vista ao preparo
para o exercicio das profissdes operacionais, técnicas e tecnolégicas, na perspectiva da insergdo laboral dos
estudantes;

Il - Respeito ao principio constitucional do pluralismo de ideias e de concepgdes pedagdgicas;

Il - Respeito aos valores estéticos, politicos e éticos da educagéio nacional, na perspectiva do pleno desenvolvimento
da pessoaq, seu preparo para o exercicio da cidadania e sua qualificagéo para o trabalho;

IV - Centralidade do trabalho assumido como principio educativo e base para a organizagdo curricular, visando a

construgdo de competéncias profissionais, em seus objetivos, conteddos e estratégias de ensino e aprendizagem, na
perspectiva de sua integragdo com a ciéncia, a cultura e a tecnologia. (BRASIL, 2021).

Com as modificagdes sécio-histéricas-culturais no territério em contextos nacional e internacional, as
atividades de ensino devem responder — e corresponder — das inovagdes, que incluem digitalizagdo dos
processos, atividades de pesquisa e aquisicdo de conhecimentos culturais. Deve incluir também culturas
internacionais, de movimentos identitdrios e de vanguarda, para o desenvolvimento individual e de
coletividades em uma sociedade diversa, que se quer cidadd, responsdvel para com o futuro e com as atuais
e vindouras geragdes.

O curriculo da EPT, assim articulado com o setor produtivo e com outras insténcias da sociedade,
adotando o trabalho como principio norteador e planejado pela categoria “competéncias”, apresenta maior
potencialidade para atualizagéio continua, configurando-se em instrumento dindmico e moderno que
acompanha, necessariamente, as configurac¢des e reconfiguragdes cientificas, tecnolégicas, histéricas e culturais.

A EPT, dessa forma, assume o compromisso de atender ao seu puiblico-alvo de maneira mais efetiva e
que otimize a inser¢do ou a requalificagcdo de trabalhadores em um contexto de mudancgas, de mobilizagéio de
conhecimentos e dreas de diversas origens, fontes e objetivos. A¢des que convergem para os principios do
pluralismo e da integragéo na laborabilidade, em uma sociedade marcada por tragcos cada vez mais fortes
de hibridismo, de interdisciplinaridade e de multiculturalidade.

Ressalta-se a necessidade da extensdo dos conhecimentos apreendidos para além do universo
académico, ou seja, a transposi¢cdo desse conjunto de valores, competéncias e habilidades para contextos reais
de trabalho, que demandam a apropriag¢do e a articulagdo dos saberes, das técnicas e das tecnologias para
a solugdio de problemas e proposicdo de novas questdes. A formagdo para a melhoria de produtos, processos
e servicos integra o perfil do graduado em tecnologia.

Nesse cendrio, a EPT, acompanhando tendéncias educacionais e do setor produtivo, sofreu uma profunda
mudanga de paradigma, de um ensino primordialmente organizado por conteldos para um ensino voltado ao
desenvolvimento de competéncias, ou seja, que visa mobilizar os conhecimentos e as habilidades praticas para
a solugéo de problemas sociais e profissionais, indo ao encontro das perspectivas de mobilidade social e
laboral, que séo previstos e favorecidos por uma sociedade mais digitalizada e que trabalha em rede, de
modo colaborativo, intercultural e internacionalizado.

Com o ensino por competéncias, o foco deve estar no alcance de objetivos educacionais bem definidos
nos planos curriculares, aliando-se os interesses dos alunos, aos conhecimentos (temas relativos & vida
contempordnea e, também, ao cdnone cultural de cada sociedade), as habilidades e aos interesses individuais,
incluindo as inclinagdes técnicas, tecnolégicas e cientificas. Com um curriculo organizado para o desenvolvimento
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de competéncias, é possivel desenvolver e avaliar conhecimentos, habilidades e experiéncias intra e
extraescolares, bem como manter a dinamicidade e a atualidade das propostas pedagédgicas.

No é&mbito institucional do Centro Paula Souza, hd o claro direcionamento para a elaboragéo, o
desenvolvimento e a gestdo curricular por competéncias, habilidades e aptiddes, incluindo o desenvolvimento
de prdticas na realidade do setor produtivo (empresas e instituicdes), preferencialmente de modo colaborativo
e continuo.

2.2 Autonomia universitdria

A LDB de n° 9394 (BRASIL, 1996) determina, no § 2° do art. 54, que “atribuicdes de autonomia
universitdria poderdo ser estendidas a instituicdes que comprovem alta qualificagdo para o ensino ou para a
pesquisa, com base em avaliagdo realizada pelo poder puiblico”. Autonomia é sinénimo de maturidade
académica e de competéncia. Por ter alcangado essas premissas, a partir de margco de 2011, pela Deliberagdo
CEE de n° 106 (SAO PAULO, 2011), o CEE-SP delegou as seguintes prerrogativas de autonomia universitdria
ao Ceeteps:

»  Criar, modificar e extinguir, no &d&mbito do estado de Sdo Paulo, faculdades e cursos de tecnologia,
de especializa¢do e de extensdo na sua drea de atuagdo, assim como de outros programas de
interesse do governo do estado;

»  Aumentar ou diminuir o nUmero de vagas de seus cursos, assim como transferi-las de um periodo
para outro;

»  Elaborar os programas dos cursos;
»  Dar inicio ao funcionamento dos cursos;

»  Expedir e registrar seus préprios diplomas.

2.3 Estrutura Organizacional

A estrutura organizacional da Fatec segundo o Regimento das Faculdades de Tecnologia, aprovado na
Deliberagéo de n° 31 (CEETEPS, 2016), é apresentada em resumo conforme abaixo:

| - Congregagdo;

Il - Cémara de Ensino, Pesquisa e Extenséo - CEPE (facultativo);

lll - Diretoria;

IV - Departamentos ou Coordenadorias de Cursos;

V - Nucleos Docentes Estruturantes - NDEs;

VI - Comissdo Prépria de Avaliagéio - CPA;

VIl - Auxiliares Docentes;

VIl - Corpo Administrativo.

2.4 Metodologia de Ensino-Aprendizagem

As metodologias de ensino e avaliagdo discente adotadas nos Cursos Superiores de Tecnologia do
Centro Paula Souza foram concebidas para proporcionar formagéio coerente com o perfil do egresso postulado
no Projeto Pedagédgico do Curso. O ensino é pautado pela articulagdo entre teoria e prdtica dos componentes
curriculares, com a aplicagdo de suas tecnologias na formagdo profissional e na formag¢do complementar, na
qual a execucbio de procedimentos discutidos nas aulas consolida o aprendizado e confere ao discente a
destreza prdtica requerida ao exercicio da profissdo.

Assim, o ensino é pensado e executado de modo a contextualizar o aprendizado, formando um egresso
com postura critica nas questdes locais, nacionais e mundiais, com capacidade de inferir no desenvolvimento
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tecnolégico da profissdo, em constante mudanga. O constructo da formagdo do discente estd fundamentado na
triade ensino, pesquisa e extensdo. As atividades de pesquisa séo estimuladas durante o processo de ensino,
despertando nos discentes o interesse em participar de agdes de inicia¢do cientifica, o que permite uma maior
reflexdo e associa¢do de suas investigacdes com os contetdos curriculares trabalhados em aula.

Em resumo, o curso estimula a formagdo e a construcdo do espirito cientifico, s@o utilizadas metodologias
e estratégias de ensino como a abordagem por problema e por projetos, e outras que o docente julgue estar
condizente com o PPC, tais como:

»  Metodologias ativas, como sala de aula invertida, estudo de caso, rotagdo por estagdes, desafios,
entre outras;

»  Aulas expositivas e dialogadas, contemplando ou nédo atividades;

»  Aulas prdticas em laboratérios para sedimentagdo da teoriqg;

»  Pesquisas cientificas desenvolvidas com possivel apresentacdo em evento cientifico;

»  Integragdo entre componentes.

Como suporte ao seu aprendizado, o discente conta ainda com outro recurso, as monitorias, periodo
destinado a estudo livre, que corroboram para implementac¢do das diferentes metodologias adotadas no curso.

2.5 Avadliag¢do da aprendizagem - Critérios e Procedimentos

A avaliag@o da aprendizagem, no contexto da EPT, é direcionada para a avaliagdo de competéncias
profissionais. Dessa maneira, a avaliagdo pode ser entendida como o processo que aprecia e mensura o
aprendizado e a capacidade de agir de modo eficaz em contextos profissionais ou em simulagdes, com a
atribuicdo de conceito (meng¢do, nota numérica), que represente, a partir da aplicacdo de critérios e de uma
escala avaliativa predefinida, o grau de satisfatoriedade e insatisfatoriedade, destaque ou exceléncia do
desenvolvimento de competéncias.

J& a avaliagdo de competéncias, é efetuada por meio de procedimentos de avaliagdo, conjunto de
acdes de planejamento e desenvolvimento de avaliagdo formativa e respectivos instrumentos e ferramentas,
projetados pelo(a) professor(a). Dentre muitas possibilidades, destaca-se, como procedimento de avaliagéo
cabivel no contexto da EPT: o planejamento, a formatagdo e a proposicdo, em equipes, de projeto formativo
aos alunos, que vise desenvolver protétipo de produto e respectiva apresentagdo, de forma interdisciplinar,
preferencialmente.

Vale lembrar que toda avaliagdo requer critérios, que, por um consenso de teorias e prdticas
educacionais, s@o concebidos como “critérios de desempenho” no ensino por competéncias, ou seja: “juizos de
valor”; condigdes e niveis de aceitabilidade /néo aceitabilidade, adequagdo, satisfatoriedade ou exceléncig;
julgamento de eficiéncia e eficdcia, norma ou padrdo de avaliagdo utilizados pelo(a) professor(a) ou por
outros avaliadores.

A avaliagdo escrita, demonstracdo prdtica ou projeto e a respectiva documentacdo atendem, de forma
satisfatéria/com exceléncia, aos objetivos da avaliagdio formativa em termos de:

»  Coeréncia/coesdo;

»  Relacionamento de ideias;

»  Relacionamento de conceitos;

»  Pertinéncia das informagdes;

»  Argumentagdo consistente;

» Interlocucdo — ouvir e ser ouvido;

» Interatividade, cooperacdo e colaboragdo;

»  Obijetividade;

»  Organizagdo;

»  Atendimento d&s normas;
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»  Cumprimento das tarefas Individuais;

»  Pontualidade e cumprimento de prazos;
»  Postura adequadaq, ética e cidadd;

»  Criatividade na resolugéio de problemas;
»  Execugdo do produto;

»  Clareza na expressdo oral e escritg;

»  Adequagéio ao publico-alvo;

»  Comunicabilidade;

» Capacidade de compreenséo.

A avalia¢do de competéncias é pautada, intrinsecamente, nas evidéncias de desempenho, que consiste
na demonstracéio de agdes executadas pelos alunos e na avaliagdo de qualidade e adequagéio dessas agbes
em relacdo as propostas avaliativas. As competéncias, como capacidades a serem demonstradas e mensuradas,
podem ser avaliadas a partir de uma extensa gama de evidéncias de desempenho. Apresentam-se algumas
possibilidades:

»  Readlizagdo de pesquisa de mercado contextualizada & proposta avaliativa;

»  Troca de informagdes e colaboragdio com membros da equipe, superiores e possiveis clientes;

»  Pesquisa atualizada e relevante sobre bibliografias, experiéncias préprias e de outros, conceitos,
técnicas, tecnologias e ferramentas;

»  Execugdo de ensaios e testes apropriados e contextualizados;
»  Contato documentado com parceiros, interessados e apoiadores em potencial;
»  Apresentagdo clara de lista de objetivos, justificativa e resultados;

»  Apresentagdo de sinteses, andlises e avalia¢des claras e pertinentes ao planejamento e & execugdo
do projeto.

Como prova ou produto entregdvel, avalidvel e dimensiondvel do desenvolvimento de competéncias,
sdo necessdrias as evidéncias de produto, ou seja, o conjunto de entregas avalidveis: resultados das atividades
praticas ou tedrico-conceituais dos alunos. Séo possibilidades de evidéncia de produtos:

»  Avaliagéio escrita sobre conceitos, praticas e pesquisas abordados;
»  Plano de agdes;

»  Monografia;

»  Protétipo com manual técnico;

»  Maquete com memorial descritivo;

»  Artigo cientifico;

»  Projeto de pesquisa/produto;

»  Relatério técnico — podendo ser composto, complementarmente, por novas técnicas e procedimentos;
preparacdes de pratos e alimentos; modelos de carddépios — ficha técnica de alimentos e bebidas;
softwares e aplicativos de registros/licengas;

»  Areas de cultivo vegetal e produgéo animal e plano de agronegécio;
»  Audios, videos e multimidia;

»  Sinteses e resenhas de textos;

»  Sinteses e resenhas de conteddos de midias diversas;

»  Apresentagdes musicais, de danca e teatrais;

»  Exposi¢cdes fotogrdaficas;

»  Memorial fotogrdafico;
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»  Desfiles ou exposi¢des de roupas, calgcados e acessérios;
»  Modelo de manuais;

»  Parecer técnico;

»  Esquemas e diagramas;

»  Diagramacdo gréfica;

»  Projeto técnico com memorial descritivo;

»  Portfdlio;

»  Modelagem de negécios;

»  Plano de negécios.

Para o ensino e avaliagdo de competéncias em EPT de nivel superior, os preceitos de
interdisciplinaridade t&m muito a contribuir, considerando-se as prerrogativas de um ensino-aprendizagem
voltado & solu¢do de problemas, de modo coletivo, colaborativo e comunicativo, com aproveitamento de
conhecimentos, métodos e técnicas de vdrios componentes curriculares e respectivos campos cientificos e
tecnoldgicos.

Sob essa perspectiva, a interdisciplinaridade pode ser considerada uma concepgdo e metodologia de
cognigdo, ensino e aprendizagem, que prevé a interagdo colaborativa de dois ou mais componentes para a
solugdio e proposicdo de questdes e projetos relacionados a um tema, objetivo ou problema. Desse modo, a
valorizagdo e a aplicagdo contextualizada dos diversos saberes e métodos disciplinares, sem a anulagdo do
repertério histérico produzido e amparado pela tradigdo, contribuem para a prospecgéio de novas abordagens
e, com elas, um projeto lato sensu de pesquisa continua de producdo e propagacdo de conhecimentos.
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3.1 Identificagdo

O CST em Comércio Exterior é um do CNCST, no Eixo Tecnolégico em Gestdo e Negdcios.

3.2 Dados Gerais

Modalidade
Referéncia

Eixo tecnolégico

Carga horaria total

Duragdo da hora/aula

Periodo letivo

Vagas e turnos

Prazo de
integralizagdo

Formas de acesso

(de acordo com o
Regulamento de Graduagéio)

Presencial
do CNCST
Gestdo e Negbcios
Matriz Curricular (MC):
» 2.400 horas
correspondendo a uma carga de 2.880 aulas de 50 minutos cada
Aulas on-line sincronas 19,44%

560 horas

Componentes Complementares:

» Trabalho de Graduagdo (160 horas)

Escolher um item,

» Estdgio Curricular Supervisionado (240 horas)
Escolher um item,

» Atividades Académico-Cientifico-Culturais
O [Escolher um item.

50 minutos
Semestral, minimo de 100 dias letivos

X Matutino: 40 vagas
X Vespertino: 40 vagas (com dltimo ano noturno)

80 [ Noturno: 00 vagas
vagas
totais
semestrais L Ingresso Matutino |

A partir do Escolher um item. Noturno: 00 vagas

[ Ingresso Vespertino |
A partir do Escolher um item. Noturno: 00 vagas

Minimo de 03 anos (06 semestres)
Mdéximo de 05 anos (10 semestres)

| - Processo seletivo vestibular:

preenchimento de vagas do primeiro semestre do curso.
Il - Vagas remanescentes:

edital para sele¢do ao longo do curso.
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3.3 Justificativa

O CST em Comércio Exterior ndo sé instrui o discente a gerir uma empresa, a partir do conhecimento
adquirido nas disciplinas de administra¢do, economia, economia internacional, matemdtica, estatistica, gestdo
de custos e tributos, gestéo financeira, logistica, contabilidade e outras; como também permite ao estudante
aprender sobre conhecimentos especificos da drea, tais como: blocos econémicos, acordos comerciais firmados
entre o Brasil e os demais paises do mundo, os organismos internacionais que intervém no setor, a logistica
internacional, os processos de exportagdo e importagdo, as prdaticas cambiais, o marketing internacional, o
direito internacional, entre outros temas.

3.3.1 Apresentagdo

O Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior ndo sé instrui o discente a gerir uma empresa,
a partir do conhecimento adquirido nas disciplinas de administragéio, economia, economia internacional,
matemdtica, estatistica, gestdo de custos e tributos, gestdo financeira, logistica, contabilidade e outras; como
também permite ao estudante aprender sobre conhecimentos especificos da drea, tais como: blocos
econdmicos, acordos comerciais firmados entre o Brasil e os demais paises do mundo, os organismos
internacionais que intervém no setor, a logistica internacional, os processos de exportagdo e importacdo, as
prdticas cambiais, o marketing internacional, o direito internacional, entre outros temas. Atualmente, o curso é
oferecido nas Fatecs Barueri, Guarulhos, Indaiatuba, ltapetininga, Praia Grande, Sdo Caetano do Sul e Zona
Leste de S&o Paulo.

Em anos recentes, com o aumento do nimero de alunos cursando e concluindo o ensino médio, tem-se
o aumento da procura da educagdo superior; e neste contexto surgem os cursos superiores de tecnologia como
op¢do. A caracteristica desta formagéo especifica, dgil e que possa atender ds constantes mudangas
verificadas no mundo do trabalho em todos os setores, conferem a estes cursos uma grande atratividade com
grande potencial nas diversas regides que compdem este pais continental, que dessa forma potencializa a
necessidade da formagdo de profissionais capacitados em dreas especificas de comércio exterior inerentes
as diferentes necessidades regionais.

No tocante & democratiza¢do do ensino e do acesso dos alunos & graduagdo, o levantamento do
Instituto Nacional de Estudos e Pesquisas Educacionais Anisio Teixeira- INEP aponta o aumento de 378,9% de
matriculas em cursos na modalidade a disténcia no periodo entre 2009 a 2019.1 O INEP indica, ainda, que
em 2019 o nimero de matriculas no ensino superior j& representava 43,8% do total dos estudantes.2

O Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior da Fatec da Zona Leste, desenvolve
competéncias associadas & utilizagdo dos métodos e técnicas modernas na andlise e implementagdo de
processos de comércio entre paises. Uma das dreas fundamentais para uma organizagéio eficiente, piblica
ou privada, com ou sem fins lucrativos; em qualquer ramo de atuagdo, é a comercializagdo, pois sem a qual

! Disponivel em : https://www.gov.br/inep/pt-br/assuntos/noticias/censo-da-educacao-superior/ensino-a-distancia-se-confirma-
como-tendencia. Acesso em: 17 jun 2021.

2 Disponivel em : https://www.gov.br/inep/pt-br/assuntos/noticias/censo-da-educacao-superior/ensino-a-distancia-se-confirma-
como-tendencia. Acesso em: 17 jun 2021.
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é muito dificil conseguir um desenvolvimento compativel com as exigéncias do mercado atual, cada vez mais
din@mico e exigente.

S&o Paulo é, destacadamente, o mais desenvolvido Estado do Brasil, dispondo de uma estrutura de
méo de obra, capitais, técnica empresarial, de energia e transporte sem similaridade no pais. A Fatec da
Zona Leste da Cidade de Sdo Paulo estd inserida um uma regiGo da Zona Leste e em processo de
desenvolvimento, localizada entre o centro de Sdo Paulo, Guarulhos, entre outras regides. Neste sentido, Séo
Paulo é regido de peso na economia nacional, particularmente, nos setores secunddrio e tercidrio; e a drea
de servigos é uma das mais desenvolvida do pais. Segundo a Federagdo das IndUstrias de Sdo Paulo (FIESP),
o estado — liderado pela capital, regiGo metropolitana e baixada santista — é hoje o maior polo de negécios
da América Latina, concentrando 30% de todos os investimentos privados realizados em territério nacional.
S&@o 155 mil indUstrias que representam 34% do PIB industrial brasileiro.

Particularmente na regido da Zona Leste da cidade de Sdo Paulo, as modificagdes no mundo do
trabalho exigem méo de obra crescentemente qualificada, cuja porta de entrada é, indiscutivelmente, o
ensino superior. Este curso estd, portanto, adequado ao mercado de trabalho regional e ao perfil das
organizacdes empregadoras. E uma regido fértil e em franco crescimento para o empreendedorismo, campo
propicio ao tipo de profissional que a instituicdo vem formando. As condig¢Ses sociais, politicas e demogrdaficas
sdo indicadores positivos para a existéncia de uma instituicdo de ensino como a Fatec ZL e especificamente
para o Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior.

A drea de Comércio Exterior é estrategicamente importante para uma organizagdo, pois, apds a
definicdo do planejamento estratégico da organizacdo chegamos ao planejamento operacional da mesma,
o que requer métodos de prospecgéio e andlise de mercados; e captagdo de recursos para cumprimento dos
objetivos e metas da organiza¢do na sua perpetuidade. Assim a necessidade de um profissional alinhado
com o mercado e com as novas tendéncias na gestdo financeira, nos leva a acreditar que em qualquer local
do pais ou mesmo mercado externo haverd empresas e organizagdes carentes de profissionais com boa
formacdo na drea financeira.

O Curso de Comércio Exterior da Fatec ZL foi concebido como uma etapa importante da evolucdo
da Administra¢do, Direito e Economia Internacional e atende plenamente as expectativas do profissional
contemporéneo. Dessa forma, propde-se formar um profissional com capacidade para analisar criticamente
a realidade brasileira, considerando as especificidades de cada regido, no territério nacional e internacional,
e que seja capaz de elaborar diagnésticos simples e complexos, bem como propor solugdes para questdes
do cotidiano das organizagdes, sejam estas publicas ou privadas.

Nessa diregéio, o mercado e as empresas devem contar com profissionais que tenham n&o apenas as
competéncias técnicas e tecnolégicas ligadas & gestéo financeira, mas também a compreensdo global do
processo produtivo, do processo de tomada de decisdes e, ainda, o conhecimento da organizagdo como um
todo.

3.3.2 O Tecndlogo em Comércio Exterior

O Tecndlogo em Comércio Exterior é o profissional empreendedor que contribui para a inser¢éio das
empresas no comércio internacional. Planeja, gerencia a logistica, desembaraco, seguros e operagdes de
comércio exterior: transagdes cambiais, despacho e legislagéo aduaneira, transagdes financeiras, exportagdo,
importacdo e contratos. Prospecta e pesquisa oportunidades de mercados voltados a atividades de importagéo
e exportagdo. Coordena fluxos de embarque e desembarque de produtos, providencia documentos e identifica
os melhores meios de transporte, de forma a ofimizar os recursos financeiros e humanos para o comércio
exterior. Define e supervisiona planos de ag¢do. Negocia e executa operagdes nos dmbitos legais, tributdrios e
cambiais inerentes ao processo de importagcdo e exportacgdo. Avalia e emite parecer técnico em sua drea de
formacéo.

3.4 Obijetivo do Curso

O CST em Comércio Exterior tem como objetivo formar profissionais com visdo empreendedora, ética e
promotora de novos conhecimentos na drea de negécios e comércio internacionais.
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3.4.1 Objetivos Especificos

A organizacdo curricular de todas as atividades do curso visa desenvolver com os estudantes
conhecimentos, habilidades e atitudes para:

Raciocinio Iégico: Familiaridade com nimeros, planilhas, pesquisas, estatisticas para realizar estudos,
organizar dados, medir desempenho, fazer demonstragdes de resultados.

Relacionamento: Habilidade nas relagdes interpessoais para circular com facilidade nas principais dreas
da empresa em que trabalha e entre os parceiros do negécio. E necessdrio ainda capacidade de negociagdo
para cobrar prazos, lidar com conflitos, manter a equipe motivada. O profissional de comércio exterior tem
de ter flexibilidade para lidar com todos os niveis dentro da organizac¢do - da diretoria ao nivel operacional.

VisGo estratégica: Saber como utilizar os recursos disponiveis para atingir os objetivos e metas definidos.
Conhecer os pontos fortes e fracos dos concorrentes e acompanhar a evolugdo do mercado. Assim como
elaborar planos de exportacdo.

VisGo global: Enxergar o todo e ao mesmo tempo as partes do negdcio. Compreender que uma falha
em uma das partes - uma analisar mercado internacional de produtos e servigos inadequadamente, por
exemplo - pode comprometer o todo. O profissional de comércio exterior precisa conhecer, portanto, meios de
transportes, rotas, processos de armazenamento, estoques, legislacdo alfandegdria, e normas conforme sua
drea de atuagdo.

Conhecimentos de inglés: E indispensdvel, porque a maioria dos termos internacionais manteve-se nessa
lingua. Além disso, o profissional de comércio exterior precisa ler muitos textos em inglés para se manter
atualizado e muitas vezes teréo de expressar-se em lingua estrangeira com fornecedores e clientes.

Cultura organizacional: Compreender a cultura organizacional e internacional e tornar-se um agente de
mudanca, ou seja, promover a mudanca de paradigmas, combater maus hdbitos, antigos mitos e vicios
enraizados na empresa, realizando os processos para importagéo e exportacdo de produtos e servigos, assim
como processar operac¢des de importacdo e orientar o desembarago aduaneiro.

3.5 Requisitos e Formas de Acesso

O ingresso do aluno se dd& pela classificagdo em processo seletivo vestibular, realizado em uma Unica
fase, com provas dos componentes do nicleo comum do Ensino Médio ou equivalente, em forma de testes
objetivos e redacdo.

Outra forma de acesso é o preenchimento de vagas remanescentes. O ingresso se dd por processo
seletivo classificatério por meio de edital (com nimero de vagas), seguido pela andlise da compatibilidade
curricular. Podem participar portadores de diploma de Ensino Superior e os discentes de qualquer Instituigdo
de Ensino Superior (transferéncia de curso).

3.6 Prazos minimo e mdximo para integralizagdo

Para fins de integralizagdo curricular, de acordo com o Regulamento Geral dos Cursos de Graduagdo,
publicado na Deliberagéo de n® 12 (CEETEPS, 2009), todos os cursos semestrais oferecidos pelas Fatecs terdo
um prazo minimo de seis semestres e um prazo mdaximo igual a 1,5 vezes (uma vez e meia) mais um semestre
do em relagdo ao prazo minimo sugerido para a sua integralizagdo.

3.7 Aproveitamento de Estudos, de Conhecimentos e de Experiéncias Anteriores

Poderd ser promovido o aproveitamento de estudos, de conhecimentos e de experiéncias anteriores,
inclusive no trabalho, desde que diretamente relacionados com o perfil profissional de concluséo da respectiva
qualificagdo profissional ou habilitagdo profissional técnica e tecnoldgica, de acordo com a legislacdo vigente.

O aproveitamento de competéncias segue o previsto na LDB de n° 9394 (BRASIL, 1996), que estabelece
que o conhecimento adquirido na EPT, inclusive no trabalho, poderd ser objeto de avaliagdo, reconhecimento
e certificagdio para prosseguimento ou concluséo de estudos. A Resolugdio CNE/CP de n° 1 (BRASIL, 2021) e os
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art. 9 e art. 11 da Deliberagdo de n° 70 (CEETEPS, 2021), facultam ao aluno o reconhecimento de competéncias
profissionais anteriormente desenvolvidas, para fins de prosseguimento ou de conclusdo dos estudos.

O aproveitamento de estudos, decorrente da equivaléncia entre disciplinas cursadas em Instituigcéio de
Ensino Superior credenciada na forma da lei, e os exames de proficiéncia seguem o previsto no Regulamento
Geral dos Cursos de Graduagdo das Fatecs.

3.8 Exames de proficiéncia
A pedido da Coordenadoria de Curso, a Unidade de Ensino poderd aplicar Exame de Proficiéncia
destinado a verificar se o aluno j& possui os conhecimentos que permitem dispensd-lo de cursar disciplinas
obrigatérias ou optativas do curriculo de seu curso de graduagéo, de acordo com o Regulamento Geral dos
Cursos de Graduagdo das Fatecs.

3.9 Certificados e diplomas a serem emitidos

Ao concluir o curso, o aluno terd direito ao diploma de Tecnélogo em Comércio Exterior.
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4. Perfil Profissional do Egresso

O egresso do CST em Comércio Exterior poderd atuar nas seguintes atividades: Planeja, gerencia a
logistica, desembaraco, seguros e operacgdes de comércio exterior: transa¢des cambiais, despacho e legislagéo
aduaneira, transagdes financeiras, exportagdo, importacdo e contratos. Prospecta e pesquisa oportunidades
de mercados voltados a atividades de importacdo e exportagdo. Coordena fluxos de embarque e
desembarque de produtos. Define e supervisiona planos de agdo. Negocia e executa operagdes nos &imbitos
legais, tributdrios e cambiais inerentes ao processo de importagdo e exportagdo. Avalia e emite parecer técnico
em sua drea de formagéo.

Quanto as dreas de atuacdo, o Ministério do Trabalho e Emprego institui e classifica as atividades
profissionais através de uma tabela registradada como CBO - Classificacdo Brasileira de Ocupagdes, que tem
como base legal a Portaria n® 397, de 10 de outubro de 2002. Neste documento fica estabelecido que o
egresso do Curso Superior Tecnologia em Comércio Exterior poderd atuar em:

4110-45 — Auxiliar de servigos de importagdo e exportagdo
3543-05 — Analista de exportagdo e importagdo

3421-05 — Analista de transporte em comércio exterior
2533-05 — Operador de cdmbio/comércio exterior

3422-05 — Ajudante de despachante aduaneiro

3422-10 — Despachante aduaneiro

2541-10 — Técnico da Receita Federal (concurso publico)
2541-05 — Auditor Fiscal da Receita Federal (concurso pUblico)
1417-15 — Gerente de cdmbio e comércio exterior

1227-20 — Diretor de cmbio e comércio exterior

O egresso do CST em Comércio Exterior poderd exercer as suas fungdes em empresas (industriais,
comerciais ou de servicos - bancos, corretoras de cdmbio, empresas de transportes multimodais, despachantes
aduaneiros, consultorias, entre outras) — de pequeno, médio e grande porte —, em instituicdes publicas e
privadas e, também, em instituicdes de pesquisa vinculadas as dreas publica ou privadd.

Para que o egresso alcance o perfil citado, o CST em Comércio Exterior desenvolve em seus componentes
temdticas transversais, competéncias profissionais e socioemocionais.

4.1 Competéncias profissionais

No CST em Comércio Exterior serdo desenvolvidas as seguintes competéncias profissionais:

—_

Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

2. Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no dmbito do comércio exterior;

3. Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos relacionados ao comércio
exterior;

4. Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

5. Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio exterior;

6. Coordenar fluxos logisticos;

7. COrientar a execu¢do das acgdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

8. Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior;

9. Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

10. Avaliar e selecionar sistemas de informagéio, de apoio e de integragdo, relacionados as atividades de
comércio exterior;

11. Promover a comunicagdo, inferagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,

respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;
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12. Realizar pesquisa cientifica, na drea de atuagéo profissional;

13. Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnolégica, de acordo normas da escrita cientifica;

14. Desenvolver comunicagdo interpessoal, compreensdo e interpretagdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboragéio de documentos, graficos, diagramas e
simbolos;

15. Desenvolver comunicagéio interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situacdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboragéo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em inglés;

16. Desenvolver comunicacdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboragéo de documentos, grdficos, diagramas e simbolos
em espanhol.

4.2 Competéncias socioemocionais

Nos Cursos Superiores de Tecnologia, preconiza-se o desenvolvimento das seguintes competéncias
socioemocionais, que podem ser desenvolvidas transversalmente em todos os componentes, em todos os
semestres:

»  Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solu¢des criativas e inovadoras;

» Desenvolver a visdo sistémica, identificando solucdes, respeitando aspetos culturais, éticos,
ambientais e sociais no dmbito local, regional e internacional;

»  Evidenciar o uso de pensamento critico em situagdes adversas;

»  Empreender ac¢des inovadoras, analisando criticamente a organizagéio, antecipando e promovendo
transformagdes;

»  Administrar conflitos, quando necessdrio, estabelecer rela¢des e propor um ambiente colaborativo,
incentivando o trabalho em equipe;

»  Atuar de forma auténoma na realiza¢do de atividades profissionais e na execu¢do de projetos;
»  Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os riscos inerentes;

»  Comunicar-se tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

4.3 Mapeamento de Competéncias por Componente

E importante considerar que para desenvolver o perfil do Tecnélogo formado pelas Fatecs além das
competéncias profissionais, esse profissional deve destacar-se por abranger temas relacionados a&
sustentabilidade e ao atendimento a demandas sociais, histéricas, culturais, interculturais, bem como
conscientizagdo e agdes de preservacdo e educacdo ambiental, de respeito a relagdes étnico-raciais e de
inclusdo. Com isso, as competéncias socioemocionais sdo muito representativas no rol de competéncias
requeridas para o profissional e ser humano do século XXI - séo fundamentais para as novas realidades da
empregabilidade, para a formagdo ao longo da vida e para a adaptacdo das transformagdes aceleradas,
que sdo vividas na organizagdo do trabalho.

Os componentes curriculares do CST em Comércio Exterior abordam as seguintes competéncias e
temdticas:

Competéncia profissional ou socioemocional Componente(s)

» Realizar uma pesquisa cientifica, na drea de atuagdo

- » Trabalho de Graduagéo
profissional.

» Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnolégica, de

- » Métodos para a Produgdo do Conhecimento
acordo normas da escrita cientifica.
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Competéncia profissional ou socioemocional Componente(s)

» Gestdo Estratégica Internacional

v

» Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias Marketing Internacional

gerenciais na drea de comércio exterior.

v

Projeto em Comércio Exterior | ao V

v

Estratégia de Internacionalizagéo de Novos Negdcios
» Direito Internacional
» Fundamentos de Direito PUblico e Privado

. e . . » Legislagdo Aduaneira
» Atuar junto s instituicdes publicas e privadas de controle e

N N . R » Mercados e Finangas Internacionais
fiscalizagéio no Gmbito do comércio exterior.

» Projeto em Comércio Exterior | a V

» Regimes Aduaneiros Especiais

» Sistemdtica de Comércio Exterior

» Contabilidade Gerencial

» Economia

» Economia Internacional

» Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior
» Gestdo Estratégica Internacional

i Lo . » Gestdo Financeira
» Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e

Aot . Rt . » Marketing Internacional
macroecondmicos relacionados ao comércio exterior.

» Matemdtica Aplicada ao Comércio Exterior

» Mercado e Finangas Internacionais

» Projeto em Comércio Exterior | a V

» Sistemdtica do Comércio Exterior

» Elementos de Cultura dos Povos

» Estratégia de Internacionalizagdo de Novos Negécios
» Administragéio Geral

» Comércio Exterior

» Contabilidade Gerencial

Gestdo de Custos e Tributos

v

v

Gestéo de Pessoas e Lideranga no Comércio Exterior
» Gestdo Financeira

v

» Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e Logistica Aplicada

humanos voltados & drea de comércio exterior.

v

Logistica Internacional

v

Matemdatica Aplicada ao Comércio Exterior

v

Modais de Transporte e Seguros de Carga
» Projeto em Comércio Exterior | a V
» Regimes Aduaneiros Especiais
» Teoria e Prdtica Cambial
» Elementos de Cultura dos Povos
» Economia Internacional
» Gestdo Estratégica Internacional
» Marketing Internacional

» Prospectar e empreender oportunidades de mercados » Politica Comercial Externa

voltados a atividades de comércio exterior. » Mercado e Finangas Internacionais

» Projeto em Comércio Exterior | a V
» Elementos de Cultura dos Povos
» Estratégia de Internacionalizagdo de Novos Negdcios
» Comércio Exterior
» Legislagdo Aduaneira

v

Logistica Aplicada

v

Logistica Internacional

v

» Coordenar fluxos logisticos. Modais de Transporte e Seguro de Carga
» Projeto em Comércio Exterior | a V

» Regimes Aduaneiros Especiais

v

Sistematica do Comércio Exterior

v

Teoria e Prética Cambial

cesu
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Competéncia profissional ou socioemocional Componente(s)

v

Direito Internacional

v

Gestdo de Custos e Tributos

v

. . . . Legislagéio Aduaneira
» Orientar a execugdo das agdes legais, tributdrias,

aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio exterior.

v

Projeto em Comércio Exterior | a V

v

Regimes Aduaneiros Especiais

v

Sistemdtica de Comércio Exterior

v

Teoria e Pratica Cambial

v

Direito Internacional

v

Fundamentos do Direito Publico e Privado

v

Economia Internacional

v

» Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e Estagio Supervisionado/Préticas Profissionais
internacional relacionados as atividades do comércio

exterior.

v

Politica Comercial Externa

v

Projeto em Comércio Exterior | a V

v

Técnicas de Negociagéio Internacional

v

Trabalho de Graduagéo | e |l

v

Elementos de Cultura dos Povos

v

Marketing Internacional

v

.. . . - L. » Projeto em Comércio Exterior | a V
» Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operagdes no

comércio exterior brasileiro.

v

Regimes Aduaneiros Especiais

v

Sistematica do Comércio Exterior

v

Teoria e Pratica Cambial

v

Marketing Internacional

v

Projeto em Comércio Exterior | a V

v

Avaliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de
integragdo, relacionados &s atividades de comércio exterior.

v

Regimes Aduaneiros Especiais

v

Sistematica do Comércio Exterior

v

Teoria e Pratica Cambial

4.4 Temdticas Transversais

Em consonéincia com a Lei de n® 9795 (BRASIL, 1999) e com o Decreto de n° 4281 (BRASIL, 2002), que
tratam da necessidade de discusséo, pelos cursos de graduagdo, de Politicas de Educagéio Ambiental, e com a
Resolugéio CNE/CP de n° 1 (BRASIL, 2004), que trata da necessidade da incluséo e discussé@o da educagdio das
relagdes étnico-raciais, histéria e cultura afro-brasileira e africana, bem como a gestéio da diversidade e
politicas de inclusdo e outras temdticas que promovam a reflexdo do profissional. Tais temdticas podem ser
trabalhadas em forma de eventos e palestras. Evidencia-se, assim, a intencdo de trazer ao egresso um olhar
holistico sobre a comunidade escolar e a sociedade na qual ela estd inserida.

4.5 Lingua Brasileira de Sinais - Libras

Em consondncia com a Lei n° 10436 (BRASIL, 2002), regulamentada pelo Decreto n° 5626 (BRASIL,
2005), que dispde sobre a Lingua Brasileira de Sinais e versa sobre a necessidade de inclusdo de Libras no
curriculo, hd& a oferta de Libras, de forma optativa, para os discentes dos Cursos Superiores de Tecnologia do
Ceeteps.
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5. Organizagdo Curricular

5.1 Pressupostos da organizagdo curricular

A composigdo curricular do curso estd regulamentada de acordo com a Resolugdo CNE/CP de n°
O1(BRASIL, 2021), que institui as Diretrizes Curriculares Nacionais Gerais para a Educac¢do Profissional e
Tecnolégica, com a Deliberagdo CEE 207/2022 que fixa as Diretrizes Curriculares para a Educagéio
Profissional Tecnolégica no Sistema de Ensino do Estado de S&o Paulo, e com a Deliberagdo de n® 70 (CEETEPS,
2021), que estabelece as diretrizes para os cursos de graduacdo das Fatecs. Além disso, atende conforme o
disposto na Resolugdio CNE 07 /2018 e Deliberagdo CEE 216/2023 que trata da curricularizagdio da extensédo,
com a oferta de 10% da carga hordria total do curso.

O CST em Comércio Exterior, classificado no Eixo Tecnolégico em Gestéo e Negdcios, propde uma carga
hordria total de 2.400 horas, destinada aos componentes curriculares (2880 aulas de 50 minutos), acrescida
de 160 horas (50 horas de extensdo) de Trabalho de Graduagdo e de 240 horas de Estagio Curricular
Supervisionado, perfazendo um total de 2.800 horas, contemplando, assim, o disposto na legislacdo e as
diretrizes internas do Centro Paula Souza.
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5.2 Matriz curricular do CST em Comércio Exterior — Fatec Zona Leste - R-04

Pég. 24

| 1° semestre

2° semestre

3° semestre

4° semestre

5° semestre

6° semestre |

Comércio Exftrerior
(80 aulas)

Contabilidade Economia Mercado e Finangas
Gerencial Internacional Internacionais -
- (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Teoria e Pratica Lec"c')‘;?: gce)
Politica Comercial Cambial Inteegmacignal
Fundamentos do e St d (80 aulas)
Direito PUblico e (40 aulas) Gestdo Financeira o ) (80 aulas)
. Comeércio Exterior
Privado Direito Internacional (80 aulas) 80 aul
(80 aulas) (40 aulas) (80 aulas) Gestdo de Custos e || Gestdo Estratégica
Tributos Internacional
(80 aulas) (80 aulas)
Administragdo Geral Economia Logistica Aplicada | [Logistica Internacional
(80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Modais de _
Marketing
Transporte e .
Seguro de Carga Internacional
Gestao de Pessoas
Matematica Aplicada | | Estatistica Aplicada ) L : 80 aul (80 aulas)
o ) o ) e Lideranga no Legislagdo Aduaneira (80 aulas)
ao Comeércio Exterior | [ao Comércio Exterior . ) -
Comércio Exterior (80 aulas) Relagdes Estratégiade
(80 aUIaS) (80 aUIaS) Internacionais Internacionalizag&o de
(80 aulas) (40 aulas) NovosNegdcios (40 aulas)
Espanhol | Espanhol Il Espanhol IlI REQ‘"‘E“A"_“B_"E““
speclals
(40 aulas) (40 aulas) (40 aulas) (40 aulas)
Espanhol |V
Lingua Inglesa | Lingua Inglesa Il Lingua Inglesa IlI Lingua Inglesa IV Lingua Inglesa V (40 aulas)
(80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Lingua Inglesa VI
(40 aulas)

Atividades Externas a Matriz

Estagio Curricular Supervisionado

(240 Horas)

Trabalho de Graduagao (T G)

(50 Horas) - E (110 Horas)

aulas/horas

aulas/horas

aulas/horas

aulas/horas

aulas/horas

aulas/horas

Linguas e Multidisciplinares

semanais: 24a/20h semanais: 24a/20h semanais: 24a/20h semanais: 24a/20h semanais: 24a/20h semanais: 24a/20h
semestrais: 480a/400h] |semestrais: 480a/400h] | semestrais: 480a/400h] semestrais: 480a/400h] [semestrais: 480a/400h| | semestrais: 480a/400h|
Estagio: 48horas Estagio: 48horas Estagio: 48 horas Estagio: 48 horas Estagio: 48 horas
TG: 80 horas TG: 80 horas
DISTRIBUICAO DAS AULAS POR EIXO FORMATIVO
Basicas |Au|as | % | Profissionais |Au|as | % | |Au|as |

%

Matematica e Estatistica

[ 160 [ 56

Tecnolégicas Especificas para o Curso

[1080] 375

Comunicagao em Lingua Estrangeira | 600 | 20,8

Administragao e Economia| 160 | 56 |Escolha da Unidade | 280 | 97 [Multidiciplinar [ 200 ] 69
TOTAL | 360 12,5 [TOTAL | 1640] 56,9 TOTAL | 880 | 30,6
2400 Horas 2880 Aulas 100,0 %

RESUMO DE CARGA HORARIA:

Matriz Curricular com 2400 horas (ou 2880 aulas de 50 minutos), sendo 283 horas destinadas & Atividade Curricular de Extenséo;
Trabalho de Graduagdo com 160 horas;
Estagio com 240 horas;

Total do curso: 2800 horas

Total de Atividades Curriculares de Extenséo para este curso: 283 horas
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5.3 Tabela de componentes e distribuicdo da carga hordria

Os componentes que se iniciam com * séo eletivas.

Quantidade de aulas Atividade currirular
S semestrais de extensdo
°MINe Sigla Componente Oferta . "
|Presenciais| On-line
Total
Sala | Lab. | Sala [Lab.
1| AAGO15 | Administragdo Geral Presencial | 80 - - - | 80 -
2| ACEO17 | Comércio Exterior Presencial | 80 - - - | 80 -
3| LPO023 |/Comunicacéo e Expresséo | Presencial | 40 - - - | 40 -
ol DPPO10 | Fundamentos do Direito Pablico e Privado Presencial | 80 - - - | 80 -
] 5| LINO51 |Lingua Inglesal Presencial | 80 - - - | 80 -
6 | MMAOO3 | Matematica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial | 80 - - - | 80 -
7| TTGO27 |Métodos para a Produgdo do Conhecimento | Presencial | 40 - - - | 40 -
Total de aulas do semestre | 480 | - - - | 480 -
Quantidade de aulas Atividade currirular
s semestrais de extensdo
MiNe Sigla Componente Oferta . N
Presenciais| On-line
Total
Sala| Lab. |Salal Lab.
1] LPOO024 | Comunicagéo e Expressao Il Presencial | 40 - - - 40 -
2| CEGO12 | Contabilidade Gerencial Presencial | 80 - - - 80 -
3| DDIO16 |Direito Internacional Presencial | 40 - - - 40 -
4] CEAO14 |Economia Presencial | 80 - - - 80 -
20 5| IMETO23 | Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial | 80 - - - 80 -
6| LINO52 |Lingua Inglesall Presencial | 80 - - - 80 -
7| CCAO009 | Politica Comercial Externa Presencial | 40 - - - 40 -
8| TCXO11 | Projeto em Comércio Exterior | Presencial | 40 - - - 40 40
Total de aulas do semestre |480| - - - | 480 40
Quantidade de aulas Atividade currirular
. semestrais de extensdo
°MINe Sigla Componente Oferta . X
|Presenciais| On-line
Total
Sala| Lab. [Sala| Lab.
1] CEIO16 | Economia Internacional Presencial | 80 - - - 80 -
2| LESOO1 |Espanhol Presencial | 40 - - - 40 -
3 | AGF032 | Gestéo Financeira Presencial | 80 - - - 80 -
4| LINO53 |Lingua Inglesa Il Presencial | 80 - - - 80 -
3 ° 5] JLGO18 |Logistica Aplicada Presencial | 80 - - - 80 -
* Gestdo de Pessoas e Lideranga no . -
6| AGR022 Coméreio Exterior Presencial | 80 - - - 80
7| TCX012 |Projeto em Comércio Exterior Il Presencial | 40 - - - 40 40
Total de aulas do semestre |480| - - - |480 40
Quantidade de aulas Atividade currirular
semestrais de extensdao
BT N°| Sigla Componente Oferta Presenciai| On-line
S Total
Sala| Lab. [Sala| Lab.
1 LESO02 | Espanhol I Presencial | 40 - - - 40 -
2| DLAQOO8 | Legislagdo Aduaneira Presencial | 80 - - - 80 -
3] LINO54 |Lingua Inglesa IV Presencial | 80 - - - 80 -
ol# JLIOO4 Logistica Internacional Presencial | 80 - - 80 -
4 5| CEI0O17 | Mercado e Finangas Internacionais Presencial | 80 - - - 80 -
6| TCXO13 | Projeto em Comércio Exterior IlI Presencial | 40 - - - 40 40
7| AASOO5 | Sistematica do Comércio Exterior Presencial | 80 - - - 80 -
Total de aulas do semestre |480| - [ - |480 40
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Quantidade de aulas Atividade currirular
semestrais de extensdo
= N°| Sigla Componente Oferta Presenciai| On-line
s Total
Sala| Lab. | Sala | Lab.
1 LESO03 | Espanhol l1I Presencial | 40 - - - 40 -
2| JTSO03 | *Modais de Transporte e Seguro de Carga Presencial 80 - - - 80 -
3| AGTOO0S5 | Gestdo de Custos e Tributos Presencial | 80 - - - 80 -
ol LINO55 | Lingua Inglesa V. Presencial | 80 - - - 80 -
5 5] TCX014 | Projeto em Comércio Exterior IV Presencial 80 - - - 80 80
6| GEPOQ9 | *Relagdes Internacionais Presencial | 40 - - - 40 -
7| AACO04 | Teoria e Pratica Cambial Presencial 80 - - - 80 -
Total de aulas do semestre | 480 | - - - | 480 80
Quantidade de aulas Atividade currirular
semestrais de extensdo
sem|N° Sigla Componente Oferta Presenciai| On-line
S Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.
1| LESO04 | Espanhol IV Presencial | 40 - - - 40 -
2 | ACEO21 ;gzggfg/a de Internacionalizacdo de Novos Presencial | 140 i i i 40 -
3| ACEO19 | Gestao Estratégica Internacional Presencial | 80 - - - 80 -
4| LINO56 |Lingua Inglesa VI Presencial | 40 - - - 40 -
6° 5| PMIOOS5 |Marketing Internacional Presencial | 80 - - - 80 -
6] TCXO15 |Projeto em Comércio Exterior V Presencial | 80 - - - 80 80
7 | DLAOO9 | |* Regimes Aduaneiros Especiais Presencial | 40 - - - 40 -
8 | AGE028 | Técnicas de Negociag&o Internacional Presencial | 80 - - - 80 -
Total de aulas do semestre | 480 | - - - | 480 80
Total de aulas do curso | 2880 - - - 2880 280
Total de horas do curso | 2400 - - - 2400] 233

5.4 Distribui¢cdo da carga hordria dos componentes complementares

No CST em Comércio Exterior hd previsdo de componentes complementares.

Sigla Aplicavel ao CST Componente Complementar Total de horas Obrigatoriedade
160 horas (50
TCX009 e Trabalho de Graduagdo horas de A partir do 5° semestre.
TCX010 -
extensdo)
ECX004 Estagio Curricular Supervisionado 240 horas A partir do 2° semestre.
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6. Ementdrio

6.1 Primeiro Semestre

Quantidade de aulas Atividade currirular
trai &
0 IN°] Sigla Componente Oferta semesTrars de extenséo
m. Presenciais | On-line Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.
1 |AAGO1 5 |JAdministragdo Geral Presencial | 80 - - - - -
2 | ACEO17 |Comércio Exterior Presencial | 80 - - - - -
3| LPO023 |Comunicagéo e Expressdo | Presencial | 40 - - - - -
+| pPPOTO Furldomentos do Direito Publico e Presencial | 80 ) ) ) ) -
] Privado
5] LINO51 |Lingua Inglesa | Presencial | 80 - - - - -
o |MMA0O3 Mate‘mohca Aplicada ao Comércio Presencial | 80 ) ) i ) -
Exterior
7| 116027 MeTod?s para a Produgéo do Presencial | 40 ) ) i ) -
Conhecimento
Total de aulas do semestre | 480 - - - - -

6.1.1 — AAGO15 — Administragcdo Geral — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Identificar e aplicar os conceitos da administragéio, bem como suas fun¢des e importéncia para os
negdcios contempordneos, visando & promogdo do espirito empreendedor.
»  Ementa

Fundamentos da administragdo: conceito e importéncia para o curso. Teoria geral da administragéo:
conceitos e métodos. A administragdo contempordnea. Fungdes da administragdo: planejamento, organizagéo,
direcdo e conirole. Planejamento: estratégico, tdtico e operacional. Estruturas organizacionais. Lideranga,
comunicagdio e motivacdio. Cultura organizacional. Mudancas organizacionais. Etica e responsabilidade
socioambiental. Fundamentos de empreendedorismo. Novos modelos de negécio.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolu¢do de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
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CHIAVENATO, . Introdugdo & teoria geral da administragéio: uma visdo abrangente da moderna
°
administragdo das organizagdes. 10.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2020.)

LACOMBE, F.; HEILBORN, G. Administrag¢do: Principios e tendéncias. 3.ed. Sdo Paulo: Saraiva,
2016.

* MAXIMIANO, A. C. A. Teoria Geral da Administra¢do. Sdo Paulo: Atlas, 201 7.]

»  Bibliografia Complementar

e CHUCK, W. Principios de Administracdo. Sdo Paulo, Cengage Learning, 2017.

o HITT, M. A.; IRELAND, R. D; HOSKISSON, R. E. Administragéio Estratégica: Competitividade e

Globalizagdo: Conceitos. Sdo Paulo, Cengage Learning, 2019.

6.1.2 — ACEO17 — Comércio Exterior — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operacdes no comércio exterior brasileiro.

»  Objetivos de Aprendizagem

Ter uma vis@o abrangente do comércio exterior. Identificar elementos fundamentais do comércio exterior,
seus propdsitos e sua organizagdio, que envolvam agdes de responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia,
tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos da sociedade.

» Ementa

Comércio Exterior e Comércio internacional — conceituagdo e caracteristicas. Importéncia macro e
microecondmica do comércio exterior e suas relagdes de trocas internacionais. Nogdes dos termos e conceitos
aduaneiros. Panorama do comércio exterior brasileiro - exportagdo e importagdo, balanga comercial. Estrutura
do Comércio Exterior Brasileiro: 6rgdos definidores das politicas e programas do comércio exterior brasileiro,
6rgdos gestores e anuentes do comércio exterior brasileiro, 6rgéos defensores dos interesses brasileiros no
exterior e érgdos de apoio ao comércio exterior brasileiro. Apresentagdo dos organismos internacionais que
intervém no comércio mundial: Organizagdo Mundial do Comércio — OMC, Organizagdo Mundial de Aduanas
— OMA e Cémara de Comércio Internacional — CCI. Sistemas Publicos de Gestdo e Estatistica do Comércio
Exterior Brasileiro: Portal Unico do Comércio Exterior (SISCOMEX, SISCARGA E MANTRA), SISBACEN. Nogdes
sobre acordos de livre comércio. Nogdes de classificagdo de mercadorias: Sistema Harmonizado e
Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM). Aspectos gerais da exportagcdo e da importagéio: comercial,
logistico, tributdrio, cambial e aduaneiro. Contrato de compra e venda internacional: definigéio e caracteristicas
juridicas, Contrato nacional versus contrato internacional e instrumentos contratuais utilizados no comércio
exterior. Documentos internacionais de comércio: Fatura Proforma, Fatura Comercial, Purchase Order, Packing
List, Conhecimentos de embarque e certificados. Modalidades de pagamento e riscos. Modalidades de venda
no comércio internacional. International Commercial Terms — INCOTERMS. Modais de transporte.

»  Metodologias Propostas
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Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam agdes de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperacdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

FIGUEIRA, Ariane Roder; COTTA DE MELLO, Renato (Org.). Negécios Internacionais - Perspectivas
Brasileiras. 1ed. Rio de Janeiro: Elsevier, 2015.)

KEEDI, Samir. ABC do Comércio Exterior: abrindo as primeiras pdginas. 6ed; Séo Paulo:
[ ]
Aduaneiras, 2017.)

LIMA, Miguel Ferreira; SILBER, Simao Davi; VASCONCELLOS; Marco Antonio Sandoval de (Org.).
Manual de Comércio Exterior e Negécios Internacionais. Ed.Sdo Paulo: Saraiva Uni, 2017.)

»  Bibliografia Complementar

o SEGRE, German. Manual Pratico de Comércio Exterior. Sdo Paulo: Atlas, 2018.

e VAZQUEZ, José Lopes. Comércio Exterior Brasileiro. 11ed. Sdo Paulo: Atlas, 2015.

6.1.3 = LPO023 — Comunicagdo e Expressdo | — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboracdo de documentos, gréficos, diagramas e
simbolos;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Reconhecer a fungdio da comunicagéio humana e da informagdo no contexto atual e aplicada na drea
de formagéo do curso. Conhecer os elementos da Comunicagéio e as Fungdes da Linguagem. Desenvolver a
capacidade de organizar e expressar ideias de modo claro e criativo, de ler, interpretar e produzir textos
diversificados e adequados ds mais variadas esferas de atividade, conhecendo os principais cédigos e
linguagens no mundo contempordéneo (académico, cientifico e tecnolégico). Fazer uso de géneros discursivos,
considerando, inclusive, meios de comunicacdo multimidia e a intertextualidade. Aprimorar a produgdo oral
para apresentacdes e reunides. Familiarizar-se com os principios da comunicacgdo interpessoal, respeitando os
principios da ética e do respeito as diferengas, que envolvam a¢des de responsabilidade social, cidadaniq,
cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos
da sociedade.

» Ementa

Conceituagdo de Llingua, Linguagem e Competéncias Comunicativas. Elementos da Comunicagdo e
Fun¢des da Linguagem. Conceitos e aplicagdes da Informagdo e Comunicagdo no contexto da drea de atuagdo
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do curso. A nogdo de texto e a importéncia da leitura e da escrita na construgdo da comunicagéo. Tipologias
e géneros textuais. Producdo textual em plataformas digitais. Técnicas de apresentac¢do oral. Comunicagéo
visual e intercultural. Principios da comunicagdo empdtica, da ética e do respeito as diferencas.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam ag¢des de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperacdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliagéo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagcdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

FARACO, Carlos Alberto; TEZZA, Cristévdo. Pratica de Texto: para estudantes universitdrios. 24
ed. Petrépolis: Vozes, 2016.

* KOCH, Ingedore Villaga; ELIAS, Vanda Maria. Escrever e argumentar. S&o Paulo: Contexto, 2016.

e SACRINI, Marcus. Leitura e escrita de textos argumentativos. Sdo Paulo: Edusp, 2019

»  Bibliografia Complementar

e BECHARA, Evanildo. Moderna gramatica portuguesa. 39.ed. Rio de Janeiro: Lucerna, 2019.

e D’ANSEMBOURG , Thomds. Como se relacionar bem usando a Comunicagdo Ndo - Violenta. Rio

de Janeiro: Sextante, 2018.

6.1.4 — DPPO10 — Fundamentos do Direito Publico e Privado — Oferta Presencial —
Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no Gmbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execugcdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e 6rgéos do cendrio nacional e internacional relacionados és atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os fundamentos basilares e gerais do Direito através de no¢des essenciais do universo juridico,
propiciando uma visdo global das suas dreas, que envolvam a¢des de responsabilidade social, cidadania,
cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos
da sociedade.

» Ementa

Ciéncia do direito, estatuto tedrico. Fontes do direito. Interpretagdo. Direito constitucional. Direito
administrativo. Direito civil. Teoria geral do direito empresarial e relagdo laboral (atividade empresarial;
regime juridico da livre iniciativa; registro de empresa; livros comerciais; estabelecimento empresarial; nome
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empresarial; propriedade industrial; o empresdrio e os direitos do consumidor). Direito societdrio (teoria geral
do direito societdrio; constituicdio das sociedades contratuais; sécio da sociedade contratual; sociedades
contratuais menores; sociedade limitada; dissolugéio de sociedade contratual; sociedades por agdes;
tratamento tributdrio). Direito cambidrio (teoria geral do direito cambidrio; letra de cdmbio; constituicdo do
crédito cambidrio; exigibilidade do crédito cambidrio; nota promisséria; cheque; duplicatas; titulos de crédito
impréprios e titulos de crédito eletrdnicos). No¢ées de Direito Falimentar. Contratos mercantis (teoria geral dos
contratos; compra e venda mercantil; contratos de colaboracdo; contratos bancdrios; contratos intelectuais;
seguro). No¢des de propriedade intelectual.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam agdes de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

COELHO, Fdbio Ulhoa. Novo Manual de Direito Comercial: Direito de Empresa. 31. ed. S&o Paulo:
RT, 2020.

* MAMEDE, Gladston. Manual de Direito Empresarial. 14. ed. Séo Paulo: Atlas. 2020.)

MARTINS, Sergio Pinto Martins. Instituicdes de Direito Publico e Privado. 18. ed. Sdo Paulo:
Saraiva, 2018.)

»  Bibliografia Complementar
e ALMEIDA, Fabricio Bolzan de. Direito do Consumidor Esquematizado. 8. ed. Sdo Paulo: Saraiva,

2020.

e VIDO, Elisabete. Curso de Direito Empresarial. 8. ed. S&o Paulo. Revistas dos Tribunais, 2020.

6.1.5 = LINO51 - Lingua Inglesa | = Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaborag¢do de documentos, gréficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagéio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Compreender e produzir textos simples, orais e escritos, inclusive em meios digitais. Apresentar-se e
fornecer informag¢des pessoais e coorporativas, descrever dreas de atuagdo de empresas, descrever
responsabilidades no trabalho e rotina. Lidar com informagdes numéricas diversas. Fazer solicitagdes. Utilizar
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meios de comunicagdo multimidia, emitir e anotar recados, redigir notas e mensagens simples. Reconhecer a
entoagéio e o uso dos diferentes fonemas da lingua. Fazer uso de estratégias de leitura e de compreensdo oral
para entender o assunto tratado em textos orais e escritos da sua drea de atuagdo. Conhecer aspectos
socioculturais e interculturais das comunidades falantes da lingua-alvo.

» Ementa

Introducdo das habilidades de compreensdo e producdo oral e escrita por meio de fungdes comunicativas
e estruturas |éxico-gramaticais simples da lingua e apropriacdo de estratégias de aprendizagem (estratégias
de leitura, compreensdo e de produgdo oral e escrita) visando & comunicacgdo nos contextos pessoal, académico
e profissional, considerando aspectos socioculturais dos falantes da lingua.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

COTTON, David et at. Market Leader: Elementary. Student’s Book with Multi-Rom. 3rd Edition
Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Elementary. Student Book with online practice. Second Edition.
New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business Partner A1l
Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil, 2020.

»  Bibliografia Complementar
¢ BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to Language Pedagogy.
4th Edition. Pearson Eduction ESL, 2015.

e SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.

6.1.6 — MMAOO3 — Matemdatica Aplicada ao Comércio Exterior — Oferta Presencial
— Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Identificar e implementar os fundamentos da matemdtica e aplicd-los em situagdes reais do ambiente de
negécios, buscando desenvolver a capacidade para resolugéio de problemas e para a tomada de deciséo.
»  Ementa

Relagdes e Fungdes. Operagdes com expressdes numéricas e algébricas. Razdo, proporgdo e
porcentagem. Operacgdes aplicadas ao comércio exterior. Matemdtica Financeira: juros simples e compostos.
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Séries de pagamentos, equivaléncia de capitais, taxas, descontos e sistemas de amortizacdo de empréstimos.
Nogdes intuitivas de limites e derivadas.
»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliagéo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

* ASSAF NETO, A. Matemdtica Financeira e suas Aplicagdes. Atlas. 2019.

FERREIRA, R. G. Matemdtica Financeira Aplicada: Mercado de Capitais, Administra¢do Financeira,
[ ]
Finangas Pessoais. Atlas, 2014,

e GOMES, F. M. Pré - Cdlculo. Cengage, 2018.

»  Bibliografia Complementar
e HAZZAN, S; MORETTIN, P; BUSSAB, W. Introdugéio ao Cdlculo para Administra¢do, Economia e
Contabilidade. Saraiva, 2017.

e NOBRIGA, J. C. C. Aprendendo Matemdtica com GeoGebra. Exato, 2016.

6.1.7 = TTG027 — Métodos para a Produgdo do Conhecimento — Oferta Presencial
— Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Realizar pesquisa cientifica, na drea de atuacgdo profissional.

»  Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnolégica, de acordo normas da escrita cientifica.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os elementos e etapas necessdrias para o estudo produtivo, estabelecendo um roteiro de
estudo e pesquisa adequado as suas necessidades e objetivos. Diferenciar os tipos de leitura e identificar as
vérias formas de conhecimento necessdrias para elaborar diferentes andlises. Reconhecer as caracteristicas da
ciéncia e da tecnologia para desenvolver diversas atividades académicas ao longo do curso, diferenciando os
tipos de pesquisa. Conhecer e utilizar ferramentas de producdo em processador de textos. Compreender e
aplicar o método cientifico e normas ABNT para pensar e elaborar um projeto de pesquisa e estruturar textos
cientificos e académicos como resenha, artigo, relatério, pdster cientifico, monografia, etc., valorizando o
trabalho trans, multi e interdisciplinar, a pesquisa tecnolégica, a ética e o respeito aos direitos autorais,
evitando o pldgio.

» Ementa

O Papel da ciéncia e da tecnologia. Tipos de conhecimento. Método e técnica. Planejamento e
desenvolvimento da pesquisa: coleta das informagdes, organizagéo e andlise. Trabalhos académicos: tipos,
caracteristicas e composigéio estrutural. O projeto de pesquisa experimental e ndo-experimental. Pesquisa
cientifica e tecnolégica, pesquisa qualitativa e quantitativa. Pesquisas e pensamentos inter, multi e
transdisciplinar. Ferramentas de producdo em processador de textos. Apresentacdo grdfica dos diferentes
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trabalhos. Normas da ABNT, citacdes e bibliografias. Valores éticos e principios de direitos autorais.
Ferramentas para identificagéio de pldagio.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos
Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica

¢ GIL, Antonio Carlos. Como elaborar projetos de pesquisa. 6. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2017.

LAKATQOS, Eva Maria; MARCONI, Mariana de Andrade. Fundamentos de Metodologia Cientifica.
Sdo Paulo: Atlas, 2017.

PEREIRA, José Matias. Manual de Metodologia para Pesquisa Cientifica. 1.ed. Sdo Paulo: Atlas,
2016.

»  Bibliografia Complementar

o LAKATQOS, Eva Maria. Metodologia cientifica. 1.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2017.

e MATIAS-PEREIRA, J.; Manual de Metodologia da Pesquisa Cientifica. Editora ATLAS. 3% ed. 201 2.

6.2 Segundo Semestre

Quantidade de aulas Atividade currirular
sel.. . semestrais de extenséio
m. N°| Sigla Componente Oferta b o ciais | On-line

Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.

1] LPO024 JComunicagdo e Expressdo |l Presencial | 40 - - - - -

2 | CEGO12 |Contabilidade Gerencial Presencial | 80 - - - - -

3| DDIO16 [Direito Internacional Presencial | 40 - - - - -

4] CEAO14 |Economia Presencial | 80 - - - - -

2 s | METO23 Estuﬁ‘srica Aplicada ao Comércio Presencial | 80 ) i ) _ -
° Exterior

6| LINO52 |Lingua Inglesa ll Presencial | 80 - - - - -

7 | CCA0Q9 |Politica Comercial Externa Presencial | 40 - - - - -

8 | TCX011 |Projeto em Comércio Exterior | Presencial | 40 - - - 40 40

Total de aulas do semestre | 480 | - - - 40 40
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6.2.1 = LPO024 — Comunicagdo e Expressdo Il — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicagéo interpessoal, compreensdo e interpretagéo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociagdo, andlise e elaboragéo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior

»  Objetivos de Aprendizagem

Demonstrar capacidade e rigor na leitura, interpretacdo e produgdo de textos diversificados, em
diversas esferas, conhecendo os principais cdédigos e linguagens no mundo contemporéneo (académico,
cientifico, tecnolégico, institucional e mididtico) e apresentando boa articulacdo de ideias, coesdo e coeréncia.
Entender os processos de comunicag¢do intertextual, hipertextual, multimodal e de multiletramento com
criticidade na sociedade moderna. Conhecer e produzir textos técnicos e cientificos requisitados pelo curso de
formagdio: artigo, resenha, resumo, ensaios, projetos, relatérios, portfélios, infogrdaficos, mapas conceituais,
entre outros. Conhecer os principios da comunicacgdo interpessoal, respeitando os principios da ética e do
respeito as diferencas.

> Ementa

Leitura, Compreensdo textual e Repertério. Aspectos cognitivos da leitura e compreensdo de textos. As
caracteristicas de textos de diferentes géneros do discurso das esferas académico-cientifica e do trabalho,
enquanto diferentes géneros, formas, discursos de producdo de conhecimento. Conhecimento e Produgdo
Textual Técnica e Cientifica. Mecanismos de coesdo e coeréncia aplicados em textos da drea. A argumentagdo.
As relagdes entre producdo textual e caracteristicas do suporte. Estudo das diferentes linguagens utilizadas no
mundo contempordneo. Conceitos e aplicacdes de hipertextualiza¢do, multimodalismo e multiletramento.
Variag¢des Linguisticas no contexto profissional: linguagem formal (utilizacdo das marcas de estilo) e informal.
A relagdo oral - escrito. Estudo da intertextualidade e polifonia presentes & produgéo e leitura de textos.
Préticas comunicacionais profissionais. Comunica¢do empdtica, ética e respeito as diferencas.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

FARACO, Carlos Alberto; TEZZA, Cristévdo. Prdtica de Texto: para estudantes universitdrios. 24
ed. Petrépolis: Vozes, 2016.)

KOCH, Ingedore Villaga; ELIAS, Vanda Maria. Escrever e argumentar. Sdo Paulo: Contexto,

* 2016.)

VIEIRA, Francisco Eduardo; FARACO, Carlos Alberto. Escrever na Universidadel. S&o Paulo:
Pardbola, 2019.)

»  Bibliografia Complementar

Pég. 35

@ I E 0
o
Unidade da Ensino Superior Centro
de Graduagao Paula Souza GOVERN_O DO ESTADO

DE SAO PAULO



Projeto Pedagégico do CST em Comércio Exterior
Fatec Zona Leste - R-04
6. Ementdrio Pég. 36

o CEREJA, William R; COCHAR, Thereza. Gramdtica Reflexiva Texto, Seméntica e Interagdo. 4°
Ed. Atual, 2019.

e VIEIRA, Francisco Eduardo; FARACO, Carlos Alberto. Escrever na Universidade 2. Sdo Paulo:
Pardbola, 2019.

6.2.2 — CEGO12 — Contabilidade Gerencial — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

> Utilizar os sistemas de informagéo oficiais de operacdes no comércio exterior brasileiro;

» Avdliar e selecionar sistemas de informagéio, de apoio e de integragdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Entender os conceitos bdsicos da contabilidade e sua importdncia no processo de decisdo gerencial,
tendo por base os principais relatérios contdbeis.
»  Ementa

Estrutura das demonstrac¢des financeiras: principais contas do balango patrimonial e demonstra¢do de
resultado. Passivo como origem de recursos e ativo como aplicacdo de recursos. Regime de competéncia e de
caixa. Procedimentos contdbeis bdsicos: contabilidade por balangos sucessivos. Conceito de receita, custo e
despesas. Andlise vertical e horizontal do balango patrimonial e demonstragdo de resultado. Andlise através
de indices: estrutura de capital, liquidez, rentabilidade e prazos médio. Demonstra¢do do Fluxo de Caixa e
Demonstragdio do Valor Adicionado.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

e MATARAZZO, D.; Andlise Financeira de Balangos. 7.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2010.)

GRECO, A.; AREND, L.; GARTNER, G. Contabilidade — Teoria e Praticas Bdsicas. Sdo Paulo:
Saraiva, 2016.)

e MARION, José Carlos. Contabilidade Bdsica. Sdo Paulo: Atlas, 2019.)

»  Bibliografia Complementar

e EQUIPE DE PROFESSORES DA USP. Contabilidade Introdutéria (Teoria). SGo Paulo: Atlas, 2019.
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e MALACRIDA, Mara Jane Contrera; YAMAMOTO, Marina Miiyo, PACCEZ, Jodo Domiraci.

Fundamentos da Contabilidade - A Contabilidade no Contexto Global. Sdo Paulo: Atlas, 2019.

6.2.3 — DDIO16 — Direito Internacional — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no émbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execucéio das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar as principais linhas do Direito Internacional e seus reflexos no Comércio Exterior brasileiro.
Analisar as principiologias do Direito Internacional piblico e privado, a partir dos acontecimentos internacionais
da atualidade

> Ementa

Objetos de estudo do Direito Internacional Piblico e do Direito Internacional Privado. Fontes do Direito
Internacional. Sujeitos do Direito Internacional. Contratos Internacionais. Solugdes por Arbitragem. Execu¢do de
sentenga estrangeira. Integracdo Econdmica (Sistema de preferéncias tarifdrias; Zona de livre comércio; Uniéo
aduaneira; Mercado Comum; UnidGo Econémica; Integrac¢do Total). Aspectos legais que regem a organizagéo
Mundial do Comércio e organizagdes internacionais de apoio e regulamentacdo do Comércio Internacional
(ONU, CCI e OMA\). Prdticas protecionistas em desacordo com as normas internacionais (barreiras tarifdrias;
subsidios; antitruste; dumping).

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
e HUSEK, Carlos Roberto. Direito Internacional Piblico. 14. ed. Sdo Paulo: LTR, 201 7.)
e REZEK, Francisco. Direito Internacional Publico: curso elementar. 17. ed. S&o Paulo: Saraiva, 2018.)

STELZER, Joana. Direito do Comércio Internacional: Do Free Trade ao Fair Trade. Jurud Editora.
* 2018))

»  Bibliografia Complementar
e FICHTNER, José Antonio; MANNHEIMER, Sergio Nelson; MONTEIRO, André Luis. Teoria Geral de
Arbitragem. 1. ed. Editora Forense, 2018.
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e TEIXEIRA, Carla Noura. Manual de Direito Internacional Piblico e Privado. 5. ed. Editora Saraiva.

2020.

6.2.4 — CEAO14 — Economia — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Utilizar os fundamentos bdsicos da teoria econdmica, enfatizando as situagdes cotidianas e os principios
que norteiam a visdo econdmica da realidade.
»  Ementa

Introdugdo & economia e ao pensamento econémico. Conceitos bdsicos. Nogdes de Microeconomia. As
forcas de mercado da oferta e da demanda. Teoria da firma: produgéo, custos e lucro. Estruturas de mercado.
Macroeconomia bdésica. Fundamentos de contabilidade nacional. Introdugdo & teoria monetdria e a inflagéo.
Influéncia das politicas monetdrias e fiscal sobre a demanda agregada. Nogdes de balanco de pagamentos e
taxas de cambio. |

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos

»  Bibliografia Basica

e MANKIW, N. G. Introdugdo & Economia. 8.ed. Séo Paulo: Cengage Learning, 2019.)

OLIVEIRA, R. C.; GENNARI, A. M. Histéria do pensamento econdmico. 2.ed. Sdo Paulo: Saraiva,
* 2019,

e VASCONCELLOS, M. A. S.; GARCIA, M. E. Fundamentos de Economia. é.ed. Saraiva, 2018.
»  Bibliografia Complementar

o BRESSER-PEREIRA, L. C. Globalizagdo e Competicdo. Por que Alguns Paises Emergentes Tém

Sucesso e Outros Ndo. Alta Books, 2018.

e MATESCO, V. R. et. al. Economia aplicada: empresas e negécios. 2.ed. Sdo Paulo: Editora FGV,
2017.
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6.2.5 — MET023 — Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior — Oferta Presencial —
Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Aplicar os fundamentos da estatistica em situa¢des da drea de comércio exterior, permitindo a andlise
de indicadores gerenciais para a tomada de decisdo.
»  Ementa

Estatistica descritiva: dados estatisticos e suas formas de apresentagdo; distribuicdes de frequéncias;
medidas de tendéncia central e medidas de dispersdo. Estatistica indutiva: probabilidade; distribui¢éio binomial
e normal; amostragem; testes de hipdteses; regressdo; modelos de regressdo e séries temporais. Aplicagdes
estatisticas ao comércio exterior. O uso da estatistica como ferramenta para inteligéncia de negécios: relatérios
operacionais, dashboards, indicadores de performance (KPI).

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

e STEPHAN, D. F; KREHBIEL, T. C; BERENSON, M. L. Estatistica: Teoria e aplicagdes. LTC, 2016.

SWEENEY, J. D; ANDERSON, D. R; WILLIANS T. A. Estatistica aplicada & administracdo e
economia. Cengage Learning, 2019.)

e TRIOLA. M. F. Introducdo & Estatistica. 12° Ed. Rio de Janeiro: LTC, 2017.
»  Bibliografia Complementar
e LARSON, R; FARBER, B. Estatistica Aplicada. S&o Paulo, Pearson Universidades, 2015.

e LEVINE, D. M; STEPHAN, D. F; KREHBIEL, T. C; BERENSON, M. L. Estatistica: Teoria e aplicag¢des.
LTC, 2016.
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6.2.6 — LINO52 - Lingua Inglesa Il = Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicagéo interpessoal, compreensdo e interpretagéo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociagdo, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Fazer uso de estratégias de leitura e compreens@o oral para compreender textos orais e escritos,
principalmente da drea do curso. Comunicar-se em situacdes do cotidiano, descrever atividades académicas e
profissionais. Fazer solicita¢des. Descrever habilidades, responsabilidades e experiéncias. Falar sobre eventos
passados. Fazer comparacdes. Compreender dados numéricos diversos, como custos, precos, dados estatisticos,
grdficos e demonstragdes financeiras. Redigir documentos comerciais e empresariais, reconhecendo o nivel de
formalidade e as estruturas Iéxico-gramaticais adequadas. Reconhecer a entoagdo e o uso dos diferentes
fonemas da lingua. Conhecer aspectos socioculturais e interculturais das comunidades falantes da lingua-alvo.

> Ementa

Desenvolvimento das habilidades de compreenséo e produgdo oral e escrita, com ampliagdo do
conhecimento de elementos |éxico-gramaticais. Foco na comunicagdo adequada nos contextos académico e
profissional. Enfase nas habilidades comunicativas necessérias para o desenvolvimento de tarefas relacionadas
& atuagdo profissional.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos
Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica
COTTON, David et at. Market Leader: Elementary. Student’s Book with Multi-Rom. 3rd

* Edition. Pearson Education, Longman, 2012.

. HUGES, John et al. Business Result: Elementary. Student Book Pack. Oxford: New York: Oxford
University Press, 2017.

e O’KEEFFE, Margaret et al. Business Partner A2. Pearson, 2020.
»  Bibliografia Complementar

e BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to Language Pedagogy.
4th Edition. Pearson Education ESL, 2015

e SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.
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6.2.7 — CCAO009 — Politica Comercial Externa — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

> Atuar junto &s instituigdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéio no émbito do comércio
exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

»  Orientar a execucdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar a dindmica da Politica Comercial Externa e o impacto sobre a condu¢do dos negdcios
internacionais das empresas.

» Ementa

Politica Comercial Externa — Definicdo e importéncia. Fatores determinantes da politica comercial
externa brasileira no contexto global. O Papel da Organizagdo Mundial do Comércio (OMC) e da Camara
do Comércio Exterior (Camex) na formulagéio da Politica Comercial Externa. Livre-comércio versus
Protecionismo. Politica Comercial Protecionista: Barreiras Aduaneiras — Tarifdrias e N&o-tarifdrias. Argumentos
a favor de uma Politica Protecionista. Prdticas desleais no comércio internacional — Dumping e Subsidio.
Instrumentos de Defesa Comercial permitidos e publicados pela OMC — Medidas antidumping, compensatérias
e de salvaguarda. Processo de Defesa Comercial no Brasil. Acordos e tratados comerciais como definidores
da politica comercial. Tipos de acordos. Acordos comerciais firmados pelo Brasil. Integracdo Econémica
Regional. Fases de integragdo econdmica: Zona de preferéncia tarifdria, Zona ou drea de livre comércio, Unido
aduaneira, Mercado comum e Unido monetdria e Unido politica. Apresentagdo dos principais blocos econémicos
na atualidade — evolugdo histérica e caracteristicas.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

BAUMANN, Renato. Integragéio Regional - Teoria e Experiéncia Latino-Americana. 1ed. Sdo Paulo:
LTC, 2013.

REIS DA SILVA, André Luiz; RIEDIGER, Bruna Figueiredo. Politica externa brasileira: uma
intfrodugéio.1ed. Curitiba: Intersaberes, 2016.

SILVA, César Roberto Leite da; CARVALHO, Maria Auxiliadora de. Economia Internacional. 5ed.
Sdo Paulo: Saraiva, 2017.

»  Bibliografia Complementar
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e MAIA, Jayme Mariz. Economia Internacional e Comércio Exterior. 16ed. S&o Paulo: Atlas, 2014.

o PECEQUILO, Cristina Soreanu. Teoria das relagdes infernacionais: o mapa do caminho — estudo

e pratica. Rio de Janeiro: Alta Books, 2016.

6.2.8 = TCXO11 — Projeto em Comércio Exterior | — Oferta Presencial — Total de 40
aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

> Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagdo, de apoio e de integracdo, relacionados das
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Apresentar e aplicar os fundamentos da gestéo de projetos, visando & difus@o do conhecimento na dreq,
bem como ao desenvolvimento das habilidades dos discentes em gerir projetos. Iniciar o processo
empreendedor entre os alunos, através da identificagdo de oportunidades de novos negécios, que envolvam
agdes de responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo
e troca de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Ementa

Conceito de projeto e gerenciamento. Projeto versus processos. Caracteristicas dos Projetos.

Gerenciamento de projetos. Inicio do Projeto.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam ag¢des de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

o DAFT, R. L. Organizagdes: teoria e projetos. 2° Edicdo. Sdo Paulo: Cengage Learning, 2008

GIDO, J.; CLEMENTS, J. P. Gestéo de Projetos. 5° Edi¢do. Sdo Paulo: Editora Cengage Learning,
2007.

* MAXIMIANO, Amaru C. A. Administragcéo de Projetos. 4° Edi¢cdo. SGo Paulo: Editora Atlas, 2010.

»  Bibliografia Complementar
e ARAUJO, Luis C. G. de; GARCIA, Adriana A.; MARTINES, Simone. Gest&o de Processos - Melhores

Resultados e Exceléncia Organizacional. 2° Edi¢do. S&o Paulo: Editora Atlas, 2016.
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e PMI. PMBOK Guia do Conjunto de Conhecimentos em Gerenciamento de Projetos. Guia PMBOK.
5° ed. Sdo Paulo: Saraiva, 2014.

6.2.9 —Terceiro Semestre

Quantidade de avlas Atividade currirular
Sem), ., . semestrais de extenséio
N°| Sigla Componente Oferta o 5
Presenciais | On-line
Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.
1| CEIO16 |Economia Internacional Presencial | 80 - - - - -
2| LESOO1 |Espanhol | Presencial | 40 - - - - -
3 | AGF032 |Gestéo Financeira Presencial | 80 - - - - -
4] LINO53 |Lingua Inglesa lll Presencial | 80 - - - - -
30 5] JLGO18 |Logistica Aplicada Presencial | 80 - - - - -
B = ; -
s | AGRO22 Gesal‘aq de Pes§oas e Lideranga no Presencial | 80 ) i ) ;
Comércio Exterior
7| TCX012 |Projeto em Comércio Exterior Il Presencial | 40 - - - 40 40
Total de aulas do semestre | 480 - - - 40 40

6.2.10 — CEIO1 6 — Economia Internacional — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os conhecimentos bdsicos de Economia Internacional, bem como seus instrumentos analiticos, a
fim de avaliar as tendéncias contempordneas mundiais e os efeitos sobre as economias internacional e nacional,
notadamente, nas transa¢des comerciais e financeiras internacionais.

» Ementa

As diferentes teorias do comércio internacional. Modelos de comércio internacional: Ricardiano; Fatores
Especificos; Heckscher-Ohlin; Economia de Escala e Concorréncia Imperfeita. A teoria da politica comercial e
seus instrumentos. Subsidios. Balango de Pagamentos e sua andlise macroecondmica. A economia internacional
contempordnea. Tépicos em Finangas Internacionais: Sistema Monetdrio Internacional; Coordenagdo
Macroecondmica; Areas Monetdarias Otimas e Mercado de Capitais. Reestruturagéio Econdmica Mundial. Teoria
Econémica: conceitos de liberalismo, neoliberalismo e interpretagdo de seus impactos sobre a globalizagdo
financeira. A sustentabilidade como fator decisivo no cendrio econémico.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
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BRESSER-PEREIRA, L. C. Globalizagdo e Competicéio. Por que Alguns Paises Emergentes Tém
°
Sucesso e Outros Ndo. Alta Books, 2018.

KRUGMAN, P. R.; OBSTFELD, M.; MELIZ, M. J. Economia Internacional. 10.ed. Séo Paulo: Pearson,
2015,

e MAIA, J. M. Economia Internacional e Comércio Exterior. 16.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2020.

»  Bibliografia Complementar
e CARVALHO, Maria Auxiliadora de; SILVA, César R. Leite da. Economia Internacional. 5.ed. Sdo
Paulo: Saraiva, 2017.

e FERGUSON, N. A Ascensdo do Dinheiro: a histéria financeira do mundo. 2.ed. Critica, 2017.

6.2.11 — LESOO1 — Espanhol | — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacdo interpessoal, compreenséo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociac¢do, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em espanhol;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Interagir utilizando as habilidades comunicativas basicas: falar sobre si mesmo e sobre temas cotidianos.
Compreender e produzir textos utilizados em situagdes comunicativas concretas e previstas, nas esferas do
cotidiano e em diferentes dmbitos profissionais. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e escritos
(textuais, sintdticos, léxicos, morfolégicos e fonéticos). Compreender a diversidade cultural dos paises hispano-
falantes e seu contraste com nossa cultura.

» Ementa

Introducdo & lingua espanhola com énfase na compreensdo e producdo de géneros discursivos orais,
escritos e multimodais, em consondncia com as situagdes profissionais especificas. Lingua Espanhola para fins
especificos como instrumento de comunicagdo em nivel bésico de proficiéncia. Introdugéio das temdticas dos
aspectos socioculturais do mundo hispénico, de forma interdisciplinar, levando em considerac¢do as variedades
da Lingua Espanhola, bem como o panorama do idioma no mundo e as suas dimensdes histérica, geogrdfica e
sociolégica.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolu¢do de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
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CASTRO, Francisca. Uso de la gramdtica espafiola. Nivel elemental. Nueva edicién. Madrid:
°
Edelsa, 2020.

PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel AT /B1. Edicién
Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017

SENAS — diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para brasilefios/Universidad de
[ ]
Alcald de Henares. 4°. Ed. SGo Paulo: Martins Fontes, 201 3.

»  Bibliografia Complementar
o GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espaiiol orientado al mundo del trabajo - Nueva Edicién.

Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid: Difusion & Macmillan, 201 6.

o PROST, G.; FERNANDEZ NORIEGA, A. Al Di@: Curso de espafiol de los negocios. Inicial — A2. 8¢
ed. Madrid: Sociedad General Espaiiola de Libreria S. A. — SGEL, 2015.

6.2.12 — AGF032 — Gestdo Financeira — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

»  Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de integragdo, relacionados ds
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os fundamentos e aplicar a administragéo financeira nas organizagdes.

» Ementa

Fundamentos da administra¢do financeira: risco e retorno. Gestéo do capital de giro. Compreensdo de
demonstragdes financeiras e andlise de demonstragdes financeiras. Andlise de lucratividade e risco. Estrutura
de capital: aportes e financiamentos. Previsdo de venda e previsdo das demonstragdes financeiras. Andlise
custo, volume e lucro: ponto de equilibrio. Andlise de investimentos: Payback, VPL e TIR.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

ASSAF NETO, Alexandre; LIMA, Fabiano Guasti de; Curso de Administragdo Financeira. 4.ed. Sdo
Paulo: Atlas. 2019.
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GITMAN, L. J.; ZUTTER, C. J. Principios de Administra¢do Financeira. 14.ed. Sdo Paulo: Pearson,
°
2018.

e HOJI, Masakazu. Administra¢do Financeira e Orcamentdria. 12.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2017.

»  Bibliografia Complementar
o ALMEIDA, Marcelo Cavalcanti. Andlise das Demonstragdes Contdbeis em IFRS e CPC. Séo Paulo:
Atlas, 2019.

o MENDES, Sérgio. Administragéio Financeira e Orgamentdria - Teoria e Questdes. Sdo Paulo: Atlas,

2020.

6.2.13 = LINO53 - Lingua Inglesa lll = Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboragdo de documentos, gréficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Utilizar estratégias de leitura e compreensdo oral para compreender textos orais e escritos da drea do
curso. Participar de conversas espontdéneas, de reunides, discussdes, apresentagdes e entrevistas com maior
desenvoltura e nivel adequado de formalidade. Fornecer justificativas, concordar e discordar, expressando
seu ponto de vista. Utilizar nomeros para descrever custos, dados estatisticos e demonstragdes financeiras, por
exemplo. Redigir correspondéncias comerciais com coesdo e coeréncia, estilo e estruturas Iéxico-gramaticais
adequadas. Utilizar boa entoagdo e pronincia, de forma a garantir inteligibilidade nos contatos em ambiente
académico e profissional. Compreender aspectos socioculturais e interculturais das comunidades falantes da
lingua-alvo.

» Ementa

Expanséo das habilidades de compreensdo e produgéio oral e escrita, por meio de fungdes comunicativas
e estruturas léxico-gramaticais da lingua e apropria¢do de estratégias de aprendizagem (estratégias de
leitura, compreens@o e de produgdo oral e escrita) visando & comunicagdo nos contextos académico e
profissional, considerando aspectos socioculturais dos falantes da lingua.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
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. COTTON, David et at. Market Leader: Pre-Intermediate. Student’s Book with Multi-Rom.
3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Pre-Infermediate. Student Book with online practice. Second
°
Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT, Ros; PEGG, Ed. Business Partner A2+
Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil, 2019.

»  Bibliografia Complementar
¢ BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to Language Pedagogy.
4th Edition. Pearson Eduction ESL, 2015.

e PRODROMOU, L; BELLINI, L. Flash on English for COMMERCE. 2nd Edition. Eli Publishing, 2017.

6.2.14 — JLGO18 — Logistica Aplicada — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Coordenar fluxos logisticos;

»  Orientar a execucdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar e aplicar os principais conceitos, temas e a organiza¢do das suas fungdes logisticas e de
operagdes. ldentificar as ferramentas de gestdo da cadeia de suprimentos na agregacgdo de valor ao cliente.

» Ementa

Definicdo, competéncias e desenvolvimento da logistica e sua importéncia no contexto atual. Termos e
definicdes mais comuns na logistica: nivel de servico, trade off, vantagem competitiva, resposta eficiente. A
integracdo das operagdes e os recursos da logistica. Canais de distribuigdo: caracteristicas, fungdes, estratégias
de canais de distribuicdo (diretos, indiretos e mistos) e os modelos de atuagdo. Os suprimentos, as embalagens
e a armazenagem. Gestdo de estoques. As caracteristicas gerais dos modais de transporte. O conceito da
gestdo da cadeia de suprimentos (Supply Chain Management— SCM) e seus agentes. Ferramentas de integragéo
da cadeia de suprimentos, bem como de acompanhamento, rastreamento e andlise dos fluxos de materiais e
de informagdes.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
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»  Bibliografia Basica

e BOWERSOX, D J et al. Gestdo Logistica de Cadeias de Suprimentos. Bookman, 201 3.

CORREA, H. L. Administracéio de Cadeias de Suprimentos e Logistica: integracéo na érea da
indUstria 4.0. Atlas/Gen, 2019.

PIRES, S. R. I. Gestdo da cadeia de suprimentos: Conceitos, estratégias, prdticas e casos — Supply
[ ]
Chain Management. Sdo Paulo: Atlas, 2009.

»  Bibliografia Complementar

e BERTAGLIA R. P. Logistica e a geréncia da cadeia de abastecimento. 4. ed. Saraiva, 2020.

e CHRISTOPHER, M. Logistica e gerenciamento da cadeia de suprimentos. Cengage, 2018.

6.2.15 — AGR0O22 — * Gestdo de Pessoas e Lideranga no Comércio Exterior— Oferta
Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagéio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem

Conhecer as principais prdticas de gestdo de pessoas e sua influéncia no ambiente de trabalho
contempordneo, bem como o papel da lideranca e da gestdo de equipes em diferentes instdncias
organizacionais.

» Ementa

Conceitos, objetivo, politicas e estratégias de gestdo de pessoas. Principais tendéncias do ambiente de
trabalho contemporéneo cada vez mais internacionalizado. Planejamento de recursos humanos, levando em
consideragdo a ética profissional, a diversidade, a inclusdo, os direitos humanos e a sustentabilidade. Fungdes
Bdsicas: recrutamento e sele¢do, treinamento e desenvolvimento, cargos, saldrios e beneficios, avaliagéo de
desempenho e planejamento de carreira. Habilidade de adaptagdo. Mediagdo. O Planejamento de RH e sua
vinculagdo com o Planejamento Estratégico da Empresa. O papel da atuacdo colaborativa na formagdo e no
desenvolvimento de liderancas e equipes. Estruturas formais e informais de grupos e equipes. Nogdio de papéis.
Desenvolvimento de competéncias coletivas.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
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DUTRA, Joel Souza; DUTRA, Tatiana Almendra; DUTRA, Gabriela Almendra. Gestdo de Pessoas:

* realidade atual e desafios futuros. SGo Paulo: Atlas, 2017.
e RIBEIRO, Antdnio de Lima. Gestéo de Pessoas. 3. Ed. Séo Paulo: Saraivauni, 2018.

* VERGARA, Sylvia Constant. Gestdo de Pessoas. 16. Ed. Sdo Paulo: Atlas, 2017.

»  Bibliografia Complementar
« DINIZ, Margareth. Incluséo de pessoas com deficiéncia e /ou necessidades especificas: avangos e

desafios. Auténtica, 2017.

¢ HANASHIRO, Darcy Mitiko Mori; TEIXEIRA, Maria Luisa Mendes; ZACCARELLI, Laura Menegon

(Orgs.). Gestdo do Fator Humano: Uma viséo baseada em stakeholders. 2. Ed. Saraiva, 2012.

6.2.16 —TCX012 — Projeto em Comércio Exterior Il — Oferta Presencial — Total de 40
aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

> Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacgdes no comércio exterior brasileiro;

» Avadliar e selecionar sistemas de informagdo, de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior

»  Objetivos de Aprendizagem

Desenvolver a habilidade de levantar e coletar dados sobre o segmento de mercado almejado, visando
a elaboragdo de uma pesquisa de mercado e de uma andlise da competi¢cdo preliminares que orientem o
plano de negécios do futuro empreendedor nas estratégias que serdo tomadas, que envolvam ac¢des de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovag¢do promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

» Ementa

Identificacdo das oportunidades de novos negécios através de trés etapas: Observacdo (Projeto de
Comex [), Pesquisa de Mercado e Andlise da Competicdo. Pesquisa de mercado: a andlise de relatérios
setoriais e pesquisa de campo. Andlise da competicéio no ambiente de negdcios. Segmentagdo de mercado.
Identificagdo da concorréncia. Identificagdo dos atributos dos produtos/servigos. Formagéio de precos.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam ag¢des de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

Pég. 49
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»  Bibliografia Basica

DORNELAS, José; TIMMONS, Jeffry A.; SPINELLI, Stephen. Criagéio de novos negdcios:

: Empreendedorismo para o século 21. 2° Edi¢cdo. Sdo Paulo: Elsevier, 201 3.

Pég. 50

MATTAR, Fauze Nagib. Pesquisa de Marketing: metodologia, planejamento e andlise. 7¢ Edicdo.

Sdo Paulo: Atlas, 2021.

SAMARA, Beatriz S.; BARROS, José C. de. Pesquisa de Marketing: Conceitos e Metodologia. 4°
[ ]
Edi¢cdo. Sdo Paulo: Makron Books, 2006.

»  Bibliografia Complementar

o KOTLER, Philip. Administragdo de marketing: a edigdo do novo milénio. 15° Edigdo. Sdo Paulo:

o KUAZAQUI, Edmir (org.). Administracdo Empreendedora: gestdo e

Editora, 2019.

inovadores. 1° Edic&o. S&o Paulo: Evora, 2015

6.2.17 —Quarto Semestre

marketing criativos e

Quantidade de aulas

Atividade currirular

Se . semestrais de extensdo
m. IN°] Sigla Componente Oferta Presenciais | On-line
Total
Sala |Lab. | Sala | Lab.
1] LESO02 [Espanhol Il Presencial | 40 - - - - -
2 | DLAOO8 |Legislagdo Aduaneira Presencial | 80 - - - - -
3| LINO54 |Lingua Inglesa IV Presencial 80 - - - - -
4 4] JLIOO4 |Logistica Internacional Presencial | 80 - - - -
o | 3] CEIO17 [Mercado e Finangas Internacionais Presencial 80 - - - - -
6 | TCX013 |Projeto em Comércio Exterior llI Presencial | 40 - - - 40 40
7 | AASOOS5 |Sistemdtica do Comércio Exterior Presencial 80 - - - - -
Total de aulas do semestre | 480 | - - - 40 40

6.2.18 — LESO02 — Espanhol Il = Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

Desenvolver comunicacdo interpessoal, compreensdo e interpretagdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociac¢do, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e

simbolos em espanhol;

Promover a comunicacdo, interac¢do e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do

comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Ampliar as destrezas comunicativas bdsicas de forma independente: compreender e produzir textos
orais e escritos sobre ag¢des habituais ou previstas. Comentar sobre temas principalmente do émbito académico
e profissional. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e escritos, utilizados nos diferentes admbitos
profissionais. Desenvolver, em nivel bdsico, as técnicas comunicativas e discursivas comuns ao mundo dos
negécios em lingua espanhola. Distinguir e analisar, a partir de textos e documentos audiovisuais reais, as

cesu
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diferentes situagdes que requerem o uso de técnicas comunicativas especificas. Compreender a diversidade
cultural dos paises hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.
»  Ementa

Ampliacdo do estudo d lingua espanhola com énfase na compreensdo e produgéo de géneros discursivos
orais, escritos e multimodais, em consondncia com as situac¢des profissionais especificas. Lingua Espanhola para
fins especificos como instrumento de comunicagdo em nivel bdsico de proficiéncia. Introdugéo das temdticas dos
aspectos socioculturais do mundo hispdnico, de forma interdisciplinar, levando em considerac¢do as variedades
da Lingua Espanhola, bem como o panorama do idioma no mundo e as suas dimensdes histérica, geogrdfica e
sociolégica.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

CASTRO, Francisca. Uso de la gramdtica espaiiola. Nivel elemental. Nueva edicién. Madrid:

* Edelsa, 2020.

PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel A1/B1. Edicién
Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

SENAS — diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para brasilefios /Universidad de
Alcald de Henares. 4°. Ed. Sdo Paulo: Martins Fontes, 2013.

»  Bibliografia Complementar
o GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espaiiol orientado al mundo del trabajo - Nueva Edicién.

Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid: Difusion & Macmillan, 2016.

o JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso de espafiol. Madrid:
EnClave ELE, 2018.

6.2.19 — DLAOOS8 — Legislagdo Aduaneira — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execucdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
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Compreender, interpretar e aplicar as legislagdes aduaneiras e portudrias nas operagdes de comércio
exterior respeitando as leis, normas e portarias deste ramo do Direito.
»  Ementa

Direito Aduaneiro. Regulamento Aduaneiro. Procedimentos Administrativos e Juridicos na Importacdo e
Exportagdo. Tributagdo no Comércio Exterior brasileiro. Legislagéio aduaneira relativa a contrato de transporte
e contrato de seguro. Certificag@io do operador econémico autorizado. Comércio maritimo. Estudo do Cédigo
Comercial. No¢des de regimes aduaneiros especiais.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliagéo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagcdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

BRUYN JUNIOR, Herbert Cornelio Pieter. Direito Aduaneiro — Volume 1: Poder de policia e
Regimes Aduaneiros. Jurud editora, 2019.

BRUYN JUNIOR, Herbert Cornelio Pieter. Direito Aduaneiro — Volume 2: Pena de Perdimento.
Jurud editora, 2019,

CAPARROZ, Roberto. Comércio Internacional e Legislagéio Aduaneira Esquematizado. 6. ed.
Editora Saraiva, 2020.

»  Bibliografia Complementar

e AMARO, Luciano. Direito Tributdrio Brasileiro. 23. ed. Saraiva, 2019.

e SEHN, Solon. Comentdrios ao Regulamento Aduaneiro: infragdes e penalidades. Editora

Aduaneiras, 2019.

6.2.20 — LINO54 - Lingua Inglesa IV — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaborag¢do de documentos, gréficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e 6rgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Compreender informagdes em textos e documentos especificos da drea. Relatar o funcionamento de
processos e sistemas, descrever organogramas e estabelecer objetivos. Participar de discussGes e negociagdes,
utilizando estratégias argumentativas e destacando vantagens, desvantagens e necessidades. Apresentar e
discutir valores numéricos. Planejar, falar sobre experiéncias passadas e objetivos futuros. Redigir documentos
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especificos da drea de atuagdo, como e-mails, correspondéncias, normas, manuais, termos, contratos, ofertas,
planos e relatérios. Conhecer tarefas e termos relacionados & atuacdo profissional, como os relacionados ao
mercado de capitais, fundos, bolsas, finangas internacionais, mercado de cdmbio e operac¢des cambiais, por
exemplo. Compreender aspectos socioculturais e interculturais das comunidades falantes da lingua-alvo.

» Ementa

Aprofundamento das habilidades de compreensdo e producdo oral e escrita, por meio de funcdes
comunicativas e estruturas léxico-gramaticais da lingua e apropriagcdo de estratégias de aprendizagem
(estratégias de leitura, compreenséo e de produgdo oral e escrita) visando & comunicagdo nos contextos
académico e profissional, considerando aspectos socioculturais dos falantes da lingua.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

COTTON, David et at. Market Leader: Pre-Intermediate. Student’s Book with Multi-Rom. 3rd
Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Pre-Intermediate. Student Book with online practice. Second
Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business Partner B1 Coursebook
with Digital Resources. Pearson Education do Brasil, 2019.

»  Bibliografia Complementar

e EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.

e IGREJA, JR. Talking business: Inglés Corporativo: Reunides, Apresentaces, Networking,

Conference Calls e Muito Mais. Disal, SGo Paulo, 2019

6.2.21 — JLIOO4 — Logistica Internacional — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Coordenar fluxos logisticos;

»  Orientar a execugcdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar o contexto das operagdes globais da empresa para permitir que o profissional planeje as

operacdes e os processos logisticos internacionais.
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» Ementa

Formacdo da Cadeia Global de Valor (AGV’s); elementos da logistica internacional; evolugdo da
logistica internacional; estratégias logisticas nas operagdes globais; Global Sourcing; Infraestrutura logistica
internacional; Equipamentos; Servicos de transporte maritimo de cargas; Operadores Logisticos; Tipos de
navios; Unitizacdo e unitizadores de cargas; Embalagem e seguro no transporte internacional; Tipos de
contéineres; O impacto dos custos logisticos e sua importdncia na escolha do INCOTERM — International
Commercial Terms; Formag¢do e desenvolvimento de Corredores Logisticos de Exportagdo, o Papel da
Intermodalidade na eficiéncia internacional de escoamento de cargas, amparo legal dos operadores de
transporte multimodal de carga, projeto de operagdes de cargas para atender a intermodalidade e o papel
de operadores de fransporte multimodal na promogdo do desenvolvimento do comércio exterior. Modal de
Transporte aéreo; Tipos de aeronaves; Pallets e contéineres aéreo; Consideragdes sobre o Modal rodovidrio
e ferrovidrio.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos
Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica
. DAVID, Pierre A. - Logistica Internacional — Gestdo de Operagdes de Comércio Internacional -
Sdo Paulo: Cengage Learning, 2017.
o LARRANAGA, Felix Alfredo - A gestdo logistica global, 3° ed. Sdo Paulo: Aduaneiras, 2016.

. PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Ciddlio dos Reis - Logistica Internacional: aspectos econdmicos
internacionais, comércio e portos - Sdo Paulo: Erica, 2018,

»  Bibliografia Complementar

o BITTAR, Alexandre. Redes logisticas e logistica internacional. S&o Paulo, ed. Senac, 2019.

e PHILLIPPE — Pierre Dornier (et al) Logistica e Operagdes Globais : texto e casos. Sdo Paulo, Ed.

Atlas, 2013.

6.2.22 — CEIO17 — Mercado e Finangas Internacionais — Oferta Presencial — Total de
- aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

»  Articular com atores e 6rgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
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Analisar as transformagdes institucionais do sistema financeiro internacional contempordneo, bem como
seus impactos nos negdcios internacionais, através do uso e da aplicagdo de instrumentos analiticos.
»  Ementa

Fundamentos teéricos do capital financeiro, a relagdo com as crises contempordneas e sua centralizagéo.
Fendmenos e mecanismos que determinam o funcionamento do capital financeiro internacional: Instituicdes
Transnacionais e fluxos financeiros em mercados globalizados. Andlise de risco. Acordo de Basileia. Rating.
Sistema Monetdrio Internacional e as operagdes financeiras que subsidiam as transagdes comerciais:
instrumentos de hedge cambial. Operagdes de Swap. Bolsas e mercado de capitais internacionais. Titulos de
crédito internacionais: “C-Bonds”, eurobonus, “ADR” (American Depositary Recept), “BDR” (Brazilian Depositary
Recept) e “GDR” (Global Depositary Recept).

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos
Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica
e ASSAF NETO, Alexandre. Mercado Financeiro. Atlas, 2018.

. KLOTZLE, Marcelo Cabus; PINTO, Antonio Carlos Figueiredo; KLOTZLE, André Cabus. Finangas
Internacionais. Saraiva, 2007.

e MADURA, Jeff. Finangas Corporativas Internacionais. Cengage Learning, 2008.

»  Bibliografia Complementar
e FIORI, J. L. (Org.). Estado e moedas no desenvolvimento das nag¢des. 4% ed. Petrépolis: Vozes,

2012.

e MAIA, J. M. Economia Internacional e Comércio exterior. Atlas, 2014.

6.2.23 — TCX013 — Projeto em Comércio Exterior Ill = Oferta Presencial — Total de
40 aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

> Utilizar os sistemas de informagéo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de integragéo, relacionados ds
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os aspectos operacionais das exportacdes que se desdobram nas dreas da cadeia de valor,
a fim de proporcionar ao aluno tanto a identificagdo das atividades da cadeia de valor envolvidas nesse
processo, como também a compreensdo dos elementos que compdem uma operagdio bem-sucedida de insergéo
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de produtos/servicos em mercados externos, que envolvam ag¢des de responsabilidade social, cidadania,
cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos
da sociedade.

» Ementa

Identificagdio dos aspectos operacionais de uma exportagdo. Estruturagdo de um Plano de Operagdes
para exportacdo: caracteristicas necessdrias para sua implementacdo e funcionamento. Setores envolvidos na
cadeia de valor de um processo de exportacéio. Areas de apoio & atividade Comercial: financeiro-fiscal,
juridico e produgdo. Areas de apoio & atividade de Produgdo: compras, financeiro-fiscal, juridico, embalagem
e distribuigdo internacional.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam agdes de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
BRASIL. Ministério das Relagdes Exteriores. Diviséio de Programas de Promogdo Comercial.

Exportagdo Passo a Passo. Brasilia: Ministério das Relagdes Exteriores, 2011.

. MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de internacionaliza¢do. 7ed. Séo
Paulo: Almedina, 2019

e SEGRE, G. Manual Pratico de Comércio Exterior. Sdo Paulo: Atlas, 2010.
»  Bibliografia Complementar

o CORREA, H. L. Administragéo de Cadeias de Suprimentos e Logistica: integragdo na drea da

industria 4.0. Sdo Paulo: Atlas-Gen, 2019.

e PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Ciddlio dos R. Logistica Internacional: aspectos econdémicos

internacionais, comércio e portos. Sdo Paulo: Erica, 2018.
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6.2.24 — AASOO5 — Sistemdtica do Comércio Exterior — Oferta Presencial — Total de
- aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

> Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizag@o no émbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execugdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior;

»  Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de integragdo, relacionados das
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Executar as operagdes comerciais, administrativas e fiscais dos processos de exportacdo e importacdo.

> Ementa

Habilitagéo (Radar/Siscomex); aplicagéio dos INCOTERMS; modalidades de pagamento, Nomenclatura
Comum do Mercosul (NCM); documentos bésicos e certificados utilizados no comércio internacional. Despacho
aduaneiro. Exportagdo: Planejamento para a Exportacdo: Andlise da Capacidade Exportadora, Cultura
Exportadora. Formas de Comercializac¢do: Direta, Indireta, Associativismo na Exportagdo — Consércios, Pools,
Cooperativas, Arranjos Produtivos. Forma Legal: Exportag¢do por conta prépria, Exportagdo por conta e ordem
de terceiros, Exportac¢do consorciada, Exportagcdo por meio de operador de remessa expressa ou postal.
Tratamento administrativo da exportac¢do. Tratamento fiscal: Incentivos Fiscais & Exportacdo (IPl, ICMS, PIS e
COFINS). Formagdo do Prego de Exportagdo. Nota fiscal eletrénica e Sistema Publico de Escrituragéio Digital
(SPED). Declaragdo Unica de exportagéo (DUE). Uso do Portal Integrado do SISCOMEX para as operagdes de
exportagdo (acesso publico). Importagdo: Planejamento para a importagdo: Importagéo como estratégia de
negécio. Formas de Comercializagéo: Direta, Indireta. Forma Legal: Importagéo por conta prépria, Importagdo
por conta e ordem de terceiros, Importagéio por encomenda, Importagdo por meio de operador de remessa
expressa ou postal. Tratamento administrativo da importagdo. Tratamento fiscal na importagéo: Regime de
tributagdo normal e respectivos cdlculos: Valor aduaneiro, Il, IPl, ICMS, PIS-Importagdo e COFINS-Importagdo.
Projecéio do custo de Importacdo. Declaracéio Unica de Importacdo (DUImp). Uso do Portal Integrado do
SISCOMEX para as operagdes de importagéio (acesso publico).

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica
ASHIKAGA, Carlos Eduardo Garcia. Andlise da Tributagdo na Importagdo e na Exportagdo. 8ed.

* Sdo Paulo: Aduaneiras, 2016.

. DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. S&o Paulo: Thomson Reuters Brasil,
20109.
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. MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de internacionalizag¢do. 7ed. Séo
Paulo: Almedina, 2019.

»  Bibliografia Complementar
e DALSTON, Cesar Olivier. Classificando Mercadorias - Uma Abordagem Diddtica da Ciéncia da

Classificagdo de Mercadorias. 2ed. SdGo Paulo: Aduaneiras, 201 4.

e FONTES, Kleber. 7 Passos Para o Sucesso na Importacdo. 1ed. Sdo Paulo: Editora Labrador,

2017.

6.2.25 — Quinto Semestre

Quantidade de aulas Atividade currirular
semestrais d tensa
Se IN] Sigla Componente Oferta — - S Sxrensae
m. Presenciais | On-line
Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.
1] LESO03 [Espanhol I Presencial | 40 - - - - -
P : -
2| 715003 Modais de Transporte e Seguro de Presencial | 80 ) i i ;
Carga
5 3 | AGTO05 |Gestdo de Custos e Tributos Presencial | 80 - - - - -
4] LINO55 |Lingua Inglesa V Presencial | 80 - - - - -
O [s] 1cxo014 Projeto em Comércio Exterior IV Presencial | 80 - - - 80 80
6 | GEPOO9 [* Relagées Internacionais Presencial | 40 - - - - -
7 | AAC0O04 |Teoria e Prética Cambial Presencial | 80 - - - - -
Total de aulas do semestre | 480 - - - 80 80

6.2.26 — LESO03 — Espanhol lll = Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreenséo e interpretacdo em situacdes que envolvam
expressdo de ideias, negociac¢do, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em espanhol;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Aprofundar as destrezas comunicativas para que o discente transite no contexto das negociagdes
internacionais de instituicdes hispénicas de forma mais auténoma. Ampliar a compreensdo e a expresséo oral
e escrita em lingua espanhola. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e escritos (textuais, sintdticos,
Iéxicos, morfoldégicos e fonéticos) utilizados nos diferentes Gmbitos profissionais. Identificar e exercitar,
mediante simulagdes concretas, as diversas situagdes dos negdcios. Distinguir e analisar, a partir de textos e
documentos audiovisuais reais, as diferentes situagdes que requerem o uso de técnicas comunicativas especificas.
Compreender a diversidade cultural dos paises hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.

» Ementa

Aprofundamento do estudo & lingua espanhola com énfase nas estratégias linguisticas de comunicagdo:
compreensdo e produgdo de géneros discursivos orais, escritos e multimodais, em consondncia com as situagées
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profissionais especificas. Desenvolvimento de temdticas dos aspectos socioculturais do mundo hispdnico, de
forma interdisciplinar, levando em consideragéo as variedades da Lingua Espanhola, bem como o panorama
da lingua no mundo e as suas dimensdes histéricas, geogrdficas, socioldégicas e de negdcios.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos
Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliac¢do.
»  Bibliografia Basica
MATTE BON, Francisco. Gramdtica comunicativa del espafiiol, tomos | y Il. Nueva edicién revisada.

* Madrid, Edelsa, 2005.

. PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel A1/B1. Edicién
Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

. SENAS — diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para brasilefios /Universidad de
Alcald de Henares. 4°. Ed. Sdo Paulo: Martins Fontes, 2013.

»  Bibliografia Complementar
o GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espaiiol orientado al mundo del trabajo - Nueva Edicién.

Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid: Difusion & Macmillan, 201 6.

e JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso de espaiiol. Madrid:
EnClave ELE, 2018.

6.2.27 — JTS003 — * Modais de Transporte e Seguro de Carga— Oferta Presencial —
Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Coordenar fluxos logisticos;

»  Orientar a execugcdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem
Caracterizar os modais de transporte para Comércio Exterior e as questdes relativas aos seguros de
carga para cada modal.
»  Ementa

Origem do transporte internacional de cargas; estudo dos tipos de transporte: maritimo, aéreo,
rodovidrio, ferrovidrio, lacustre, intermodalidade e multimodalidade; consolida¢do de cargas, as embalagens
para transporte e a unitizagdo de cargas; o contrato de transporte internacional; particularidades e cldusulas
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do conhecimento de embarque; célculo e contratagdo de frete; sistema brasileiro de seguros privados; a
seguridade de cargas no comércio internacional; o contrato de seguro e seus documentos; altera¢des e
endossos; resseguro, cosseguro e retrocessdo; importdncia do seguro no desenvolvimento do comércio
internacional; negociacdo do prémio e do valor segurado; avarias e indenizagdes, SBCE — Seguro Brasileiro
de Crédito ao Exportador.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos
Avaliag@o Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagcdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica
¢ GAUCH, S R L. Diciondrio de Logistica e Comércio Exterior. Aduaneiras, 2009..

. GUIMARAES, Antonio Marcio da Cunha. Contratos Internacionais de seguros. S&o Paulo: Revista
dos Tribunais, 2002.

o KEEDI, Samir. Transportes, Unitiza¢do e seguros Internacionais. SGo Paulo: ADUANEIRAS, 2010.

»  Bibliografia Complementar

e GAUCH, S R L. Diciondrio de Logistica e Comércio Exterior. Aduaneiras, 2009.

o GUIMARAES, Antonio Marcio da Cunha. Contratos Internacionais de seguros. Sdo Paulo: Revista

dos Tribunais, 2002.

6.2.28 — AGT005 — Gestdo de Custos e Tributos — Oferta Presencial — Total de -
aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no dmbito do comércio
exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

»  Orientar a execugcdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Classificar os custos e tributos e gerenciar a tributagéo nas operagdes do comércio exterior.

» Ementa

Conceito de custo. Custos no comércio exterior e na distribui¢cdo internacional de mercadorias. Método
de custeio baseado na Absorgdio e Varidvel. Conceito de Tributo. Espécies de tributos e suas aplicagdes. Tributos
do comércio exterior e sua incidéncia. Métodos e meios de gerenciar a aplicacdo correta dos tributos. Formagdo
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»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

e MARTINS, Eliseu. Contabilidade de Custos. 11.ed. SGo Paulo: Atlas, 2018.

. MEIRA, Liziane Angelotti. Tributos sobre o Comércio Exterior — Série IDP. Séo Paulo: Saraiva,
2017.

e SANTQOS, Joel José. Manual de Contabilidade e Andlise de Custos. 7.ed. Séo Paulo: Atlas, 2017.

»  Bibliografia Complementar
o DUBOIS, Alexy; KULPA, Luciana; SOUZA, Luiz Eurico De. Gestdo de Custos e Formagdo de Pregos:

Conceitos, Modelos e Ferramentas. 4.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2019.

e SABBAG, Eduardo. Cédigo Tributdrio Nacional Comentado. 2.ed. Método, 2018.

6.2.29 — LINO55 - Lingua Inglesa V — Oferta Presencial — Total de - aulas
Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociacdo, andlise e elaboragdo de documentos, gréficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagéio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Compreender informagdes detalhadas em artigos académicos e textos do Gmbito profissional. Redigir e
compreender documentos especificos da drea do curso com coesdo e coeréncia. Redigir abstracts. Utilizar
tarefas e termos relacionados & atuagdo profissional. Participar de discussdes e reunides relevantes para a
atuagdo profissional, utilizando estratégias argumentativas e de negociagéio. Falar sobre prdticas inovadoras,
possibilidades futuras e consequéncias. Fazer apresentagdes formais e dar sugestdes. Comunicar-se em
situagdes de entrevista de emprego, descrever brevemente experiéncias e expectativas em relagdo a carreira.
Redigir application letters e curriculum vitae. Compreender aspectos socioculturais e interculturais das
comunidades falantes da lingua-alvo.

» Ementa

Expansdo e aprimoramento das habilidades de compreensdo e producdo oral e escrita, por meio de
fungdes comunicativas e estruturas |éxico-gramaticais da lingua e apropriagcdo de estratégias de
aprendizagem (estratégias de leitura, compreenséo e de produgéo oral e escrita) visando & comunicagdo
adequada e espontdnea nos contextos académico e profissional, considerando aspectos socioculturais dos
falantes da lingua.

Pég. 61
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»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliag¢do.

»  Bibliografia Basica

COTTON, David et at. Market Leader: Intermediate. Student’s Book with Multi-Rom. 3rd Edition

* Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

. HUGES, John et al. Business Result: Intermediate. Student Book with online practice. Second Edition.
New York: Oxford University Press, 2017.

. O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business Partner B1+
Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil, 2019.

»  Bibliografia Complementar

e ADAM, JH. Dictionary of Business English. London: Longman, 2018.

e EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.

6.2.30 — TCX014 — Projeto em Comércio Exterior IV — Oferta Presencial — Total de
80 aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

> Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de integragdo, relacionados ds
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar os aspectos operacionais das importagdes que se desdobram nas dreas da cadeia de valor,
a fim de proporcionar ao aluno tanto a identificagéo das atividades da cadeia de valor envolvidas nesse
processo, como também a compreensdo dos elementos que compdem uma operagdio bem-sucedida de insergéo
de produtos/servicos no mercado nacional, que envolvam agdes de responsabilidade social, cidadania, cultura,
ciéncia, tecnologia e inovag¢do promovendo a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos da
sociedade.

» Ementa

Identificagdo dos aspectos operacionais de uma importagdo. Estruturacdo de um Plano de Operagdes
para importagdo: caracteristicas necessdrias para sua implementagdo e funcionamento. Setores envolvidos na
cadeia de valor de um processo de importacdo. Areas de apoio & atividade Comercial: financeiro-fiscal,
juridico e producéio. Areas de apoio & atividade de Produgéo: compras, financeiro-fiscal, juridico, embalagem
e distribui¢do internacional.

»  Metodologias Propostas
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Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam agdes de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo a cooperacdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

. DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. S@o Paulo: Thomson Reuters Brasil,
2019.

. FONTES, Kleber. 7 Passos Para o Sucesso na Importagéo. 1ed. Sdo Paulo: Editora Labrador,
2017.

BRASIL. Departamento de Promog¢do Comercial e Investimentos. Fundagdo Centro de Estudos do
e Comércio Exterior. Como Exportar para o Brasil: guia pratico sobre o processo de importacdo no
Brasil. Brasilia: Ministério das Relagdes Exteriores, 2016.

»  Bibliografia Complementar
o CORREA, H. L. Administracéo de Cadeias de Suprimentos e Logistica: integracéo na drea da

industria 4.0. Sdo Paulo: Atlas-Gen, 2019.

e PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Ciddlio dos R. Logistica Internacional: aspectos econdmi-cos

internacionais, comércio e portos. Sdo Paulo: Erica, 2018.

6.2.31 — GEPOO9 — * Relagées Internacionais— Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto ds instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no Gmbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execucdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagéio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem

Promover a compreensdo do aluno sobre as relagdes entre os paises e seus reflexos no Comércio exterior.
Compreender os elementos bdsicos das rela¢des internacionais e seus impactos com o processo de
Globalizag¢do, bem como seus vinculos com o comércio internacional.

» Ementa

Conceitos fundamentais ligados as Relagdes Internacionais, seu objeto e método de estudo, suas matrizes
de pensamento principais, bem como sua inser¢do no campo das ciéncias humanas. Andlise das Relacdes
Internacionais desde a emergéncia da modernidade, no século XVI, até a crise da hegemonia europeia na |
Guerra Mundial (1914-1918). Andlise das Relag¢des Internacionais e seus principais eventos até os dias atuais.

Unidade da Ensino Superior Centro
de Graduagao Paula Souza GOVERN_O DO ESTADO

DE SAO PAULO




Projeto Pedagégico do CST em Comércio Exterior
Fatec Zona Leste - R-04
6. Ementdrio Pég. 64

O que sdo as relagdes internacionais. Os Atores Internacionais. Consideragdes sobre o Sistema Internacional.
Globalizagdo. Integragdo regional e blocos econémicos. Temas da Agenda Internacional Contemporénea.
»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos
Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.
»  Bibliografia Basica
. PECEQUILO, Cristina Soreanu. Teoria das relagdes internacionais: o mapa do caminho — estudo e
prdtica. Rio de Janeiro: Alta Books, 2016.

o SALA, José Blane. Relagées Internacionais. Séo Paulo: Unesp, 2011.

o SARFATI, Gilberto. Teorias das Relag¢des Internacionais. S@o Paulo: Saraiva, 2005.

»  Bibliografia Complementar

e GRIFFITHS, M. Cinquenta Grandes Estrategistas Internacionais. Sdo Paulo: Contexto, 2004.

e HALLIDAY, Fred. Repensando as relag¢des internacionais. 2 ed. Porto Alegre: UFRGS, 2007.

6.2.32 — AAC0O04 — Teoria e Prdtica Cambial — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Administrar e ofimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados & drea de comércio
exterior;

»  Orientar a execugcdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e 6rgéos do cendrio nacional e internacional relacionados és atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar as operacdes de cémbio e sua classificago, bem como estar apto a acompanhar a Legislagéo
Cambial e sua politica.

» Ementa

Conceitos e Definigdes: céimbio; mercado de cdmbio; operagdo de cdmbio; cémbio manual e cdmbio
sacado; moedas conversiveis e inconversiveis; moeda convénio e taxa de cdmbio; e divisas. Mercado de
Cambio Brasileiro: Mercado primdrio e secunddrio; participantes no mercado de cémbio brasileiro; e dealers.
Regimes de Taxas Cambiais e Regime Cambial Brasileiro (Mercado de Taxa Livre). Contrato de Cémbio:
natureza (comercial e financeira); celebrag¢do; alteragdo; liquidagdo; cancelamento; e baixa. Tipos (manual e
sacado). Operagdes comerciais (mercadorias e servicos). Politica Cambial Brasileira e Regulamentagdo Vigente:
Resolugdes CMN; Resolugdo BCB (Circulares); Instrucdes Normativas BCB (Cartas Circulares); Resolugdes
Conijuntas, Portarias Conjuntas e Instru¢des Normativas Conjuntas. Modalidades de Pagamentos — Avaliagéo
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de Riscos e Fluxo Operacional: Pagamento Antecipado; Remessa Sem Saque; Cobranga Documentdria; Carta
de Crédito ou Crédito Documentdrio e Tipos. Cartas de Crédito Especiais: Standby Letter Of Credit (Standby);
Back-To-Back Letter Of Credit; Carta de Crédito Back To Back; e Carta de Crédito Rotativa - Revolving Letter
Of Credit; Cldusulas Especiais (Red Clause e Green Clause). Financiamento & exportacdo: ACC e ACE.
Financiamento de importagdes: supplier's credit e buyer's credit. Operagéo Back to Back. Garantias
Internacionais: Bid Letter of Credit ou Bid Bond; Performance Letter of Credit ou Performance Bond; Refundment
Letter of Credit ou Advanced Payment Bond. Pagamentos de comissdes de agente — exportagdo e importagéo:
Formag¢do da Taxa de Céambio (Simulagéo baseda em cross rate) e Arbitragem. Posicdo de Cdambio:
Comprada, Vendida ou Nivelada.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagéo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolucdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

e HARTUNG, Douglas S. Negdcios Internacionais. Rio de Janeiro: Qualitymark, 2001.

RADICCHI, Caio. Mercado de cdmbio e operac¢des de trade finance. 2. ed. Sdo Paulo: Atlas,

2014,

VIEIRA, Aquiles. Teoria e Pratica Cambial - Exportagdo e Importagdo. 6. Ed. Sdo Paulo:

Aduaneiras, 2015,

»  Bibliografia Complementar

e BORGES, Joni T. Cémbio: mercado e pratica. SGo Paulo: Editora Intersaberes, 2018.

o SIQUEIRA, Geraldo Magela. Cambio e Capitais Internacionais — O Relacionamento Financeiro

do Brasil com o Exterior. SGo Paulo: Aduaneiras, 2016.

6.2.33 — Sexto Semestre

Quantidade de aulas

Atividade currirular

Se . semestrais de extenséo
IN°] Sigla Componente Oferta e 5
m. Presenciais | On-line
Total
Sala | Lab. | Sala | Lab.
1| LESO04 [Espanhol IV Presencial - - - - - -
m At - P - B
2| ACEO21 Esfrqteglq’ o!e Internacionalizagdo de Presencial ) _ _ ) _
Novos Negécios
3| ACEO19 |Gestéio Estratégica Internacional Presencial - - - - - -
6 4| LINO56 |Lingua Inglesa VI Presencial - - - - - -
o L5 ]| PMIOOS [Marketing Internacional Presencial - - - - - -
6] TCX015 JProjeto em Comércio Exterior V Presencial - - - - 80 80
7 | DLAOQ9 [* Regimes Aduaneiros Especiais Presencial - - - - - -
8 | AGEO28 |Técnicas de Negociagdo Internacional Presencial - - - - - -
Total de aulas do semestre | 480 - - - 80 80
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6.2.34 — LESO04 — Espanhol IV — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicagéo interpessoal, compreensdo e interpretacéo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociagdo, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em espanhol;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Consolidar as destrezas comunicativas adquiridas para que o discente transite no contexto das
negociagdes internacionais de instituicdes hispdnicas de forma mais auténoma. Ampliar a compreenséo e a
expressdo escrita e oral em lingua espanhola. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e escritos (textuais,
sintdticos, léxicos, morfoldégicos e fonéticos) utilizados nos diferentes ambitos. Desenvolver as técnicas
comunicativas e discursivas comuns ao mundo das negociagdes para atingir propdsitos comunicativos (técnicas
de argumentagdo, exposicdo, descrigbio, narragdo, explicagdo, persuasdo, etc.). Distinguir e analisar, a partir
de textos e documentos audiovisuais reais, as diferentes situacdes que requerem o uso de técnicas comunicativas
especificas. Compreender a diversidade cultural dos paises hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.

> Ementa

Consolida¢do do estudo & lingua espanhola com énfase na compreensdo e producdo de géneros
discursivos orais, escritos e multimodais, em consondncia com as situagdes profissionais especificas. Pratica de
negociagdes internacionais. Desenvolvimento de temdticas dos aspectos socioculturais do mundo hispénico, de
forma interdisciplinar, levando em consideragéo as variedades da Lingua Espanhola, bem como o panorama
do idioma no mundo e as suas dimensdes histérica, geogrdfica e sociolégica.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

MATTE BON, Francisco. Gramdtica comunicativa del espaiiol, tomos | y Il. Nueva edicién revisada.

* Madrid, Edelsa, 2005.

. PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel A1/B1. Edicién
Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

. SENAS — diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para brasilefios/Universidad de
Alcald de Henares. 4°. Ed. Sdo Paulo: Martins Fontes, 2013.

»  Bibliografia Complementar
o GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espaiiol orientado al mundo del trabajo - Nueva Edicién.

Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid: Difusion & Macmillan, 201 6.
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e JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso de espafiol. Madrid:
EnClave ELE, 2018.

6.2.35 — ACEO21 — * Estratégia de Internacionaliza¢do de Novos Negécios — Oferta
Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem
Compreender as diversas estratégias de internacionalizagéio de empresas, seus processos colaborativos
e a aplicagdo em novos negécios.
»  Ementa

Andlise de modos alternativos de atuagdo nos diversos mercados internacionais, por meio de processos
colaborativos que estimulem a inovagdo e o empreendedorismo. Inovagéio: fontes, estratégias, processos,
globalizagéio e desenvolvimento. Tipos de projetos colaborativos: alianga estratégica, Jointventures e
Investimento Externo Direto. Empreendedorismo internacional. Ambiente e caracteristicas de novos negécios.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

. CAVUSGIL, S. Tamer; KNIGHT, Gary; RIESENBERGER, R. John. Negécios Internacionais: estratégia,

gestdo e novas realidades. SGo Paulo: Pearson Prentice Hall, 2010..

CERTO, Samuel; PETER, J. P.; MARCONDES, Reynaldo Cavalheiro; CESAR, Ana Maria Roux.
o Administragdo Estratégica - Planejamento e implantagéo de estratégia. 3. ed. Sdo Paulo: Pearson
Education, 2010..

o PORTER, Michael E. A Vantagem Competitiva das Nacdes. Rio de Janeiro: Campus, 2001.

»  Bibliografia Complementar
e BORINI, Felipe Mendes; OLIVEIRA JR, Moacir de Miranda; BOEHE, Dirk Michael. Estratégia e
inovagdio em corporagdes multinacionais: a transformagdo das subsididrias brasileiras. Sdo Paulo:

Saraiva, 2012.
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e DUARTE, Roberto Gonzalez; BARROS, Betania Tanuere de (Org.). Gestéo Internacional. Saraiva,
2017.

6.2.36 — ACEO19 — Gestdo Estratégica Internacional — Oferta Presencial — Total de
- aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados &s atividades do
comércio exterior;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar administragéio estratégica no processo de internacionalizagéio de empresas e na conducdo
dos negédcios realizados em &mbito internacional.

» Ementa

Administragdo estratégica. Andlise do ambiente interno e externo. Estratégia competitiva. Objetivos
estratégicos. Sustentacdo da vantagem competitiva. Suporte da informacgdo na gestdo estratégica. Modelos e
estratégias de internacionalizagdo. Conceitos e desenvolvimento da estratégia global, caracteristicas da
concorréncia internacional, dindmica competitiva nos mercados globalizados, processo de internacionalizagdo
de empresas — fundamentos, motivagdes e riscos da multinacionalizagdio. Andlise estratégica dos pontos fortes
e fracos dos mercados internacionais. Lideranga estratégica e perfil do executivo internacional. Cases de
internacionaliza¢do de empresas brasileiras e estrangeiras.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

BORINI, Felipe Mendes; OLIVEIRA JR, Moacir de Miranda; BOEHE, Dirk Michael. Estratégia e
* inovagdo em corporagdes multinacionais: a transformagéo das subsididrias brasileiras. Séo Paulo:
Saraiva, 2012,

CERTO, Samuel; PETER, J. P.; MARCONDES, Reynaldo Cavalheiro; CESAR, Ana Maria Roux.
o Administragéio Estratégica - Planejomento e implantagdo de estratégia. 3. ed. Sdo Paulo: Pearson

Education, 2010.

. PORTER, Michael E. Estratégia competitiva: técnicas para andlise de industrias e da concorréncia.
2% ed. Rio de Janeiro: Elsevier, 2004.

»  Bibliografia Complementar
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e CERTO, Samuel C.; PETER, J. Paul; MARCONDES, Reynaldo Cavalheiro; CESAR, Ana Maria Roux.
Administragcdo Estratégica: planejamento e implantagdo da estratégia. 3° ed. Sdo Paulo:

Pearson, 2013.

e DUARTE, Roberto Gonzalez; BARROS, Betania Tanuere de (Org.). Gestdo Internacional. Saraiva,
2017.

6.2.37 — LINO56 — Lingua Inglesa VI — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Desenvolver comunicacgdo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situagdes que envolvam
expressdo de ideias, negociac¢do, andlise e elaboragdo de documentos, grdficos, diagramas e
simbolos em inglés;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Comunicar-se com mais eficiéncia e autonomia, tanto na forma oral quanto na escrita, em situagdes
diversas, relacionadas ao dmbito académico e profissional. Compreender informagdes detalhadas em artigos
académicos e documentos especificos da drea. Redigir textos em géneros diversos, de relevéncia para o curso,
com coesdo e coeréncia. Aperfeicoar o uso de estratégias argumentativas e de negociagdo. Interagir em
contextos de socializagdo e entretenimento. Elaborar videocurriculo, fazer apresentacdes e participar de
din@micas de sele¢do de pessoal.

» Ementa

Consolidagdo e uso esponténeo das habilidades de compreenséo e produgéo oral e escrita, por meio
de fungdes comunicativas e estruturas léxico-gramaticais da lingua com apropriacdo de estratégias de
aprendizagem (estratégias de leitura, compreenséo e de produgdo oral e escrita) visando & comunicagdo
adequada, coesa e coerente, nos contextos académico e profissional, considerando aspectos socioculturais dos
falantes da lingua.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagcdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

. COTTON, David et at. Market Leader: Intermediate. Student’s Book with Multi-Rom. 3rd Edition
Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

. HUGES, John et al. Business Result: Intermediate. Student Book with online practice. Second Edition.
New York: Oxford University Press, 2017.
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. O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business Partner B1+
Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil, 2019,

»  Bibliografia Complementar

e ADAM, JH. Dictionary of Business English. London: Longman, 2018.

e EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.

6.2.38 — PMIOOS5 — Marketing Internacional — Oferta Presencial — Total de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéios do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagdo no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem
Identificar e aplicar os elementos do marketing internacional, considerando o potencial dos diferentes
mercados externos e dos ambientes competitivos contempordneos.
»  Ementa

Fundamentos de marketing bdsico. Conceitos de marketing internacional. Composto e ambiente do
marketing internacional. Comportamento do consumidor x diferengas culturais. Identificacdo de oportunidades
no mercado internacional. Sistemas de Informagdo e Pesquisa de Marketing Internacional. Estratégias de
Marketing Internacional. Estudos de casos aplicados ao comércio exterior.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagcdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

. CATEORA, Philip R.; GILLY, Mary C.; GRAHAM, John L. et al. Marketing Internacional. 15. Ed.
AMGH, 2012,

o KEEGAN, Warren J.; GREEN, Mark C. Marketing Global. Sdo Paulo: Saraiva, 2017.

. SILVA, Suzana Costa; MENESES, Raquel; PINHO, Jose Carlos. Marketing Internacional - Negécios &
Escala Global. Sdo Paulo: Actual, 2018.

»  Bibliografia Complementar

e LIMA, Gustavo Barbieri. Marketing Internacional: Teoria e Casos Brasileiros. S&o Paulo: Atlas,

2015.
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o LIMA, MIGUEL et al. Marketing Internacional. Rio de Janeiro: FGV, 2015 (Série Comércio Exterior

e Negbcios Internacionais).

6.2.39 — TCX015 — Projeto em Comércio Exterior V — Oferta Presencial — Total de
80 aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na drea de comércio exterior;

»  Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos relacionados ao
comércio exterior;

»  Utilizar os sistemas de informagdo oficiais de operagdes no comércio exterior brasileiro;

»  Avadliar e selecionar sistemas de informagéo, de apoio e de integragdo, relacionados ds
atividades de comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Elaborar um Plano de Negécios: (1) Desenvolver Produto/Servico, (2) Implementar processo de
internacionalizagéo (PIC) ou (3) Plano de negécios para novas empresas, conforme ESCOLHA DA UNIDADE,
que envolvam a¢des de responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovagdo promovendo
a cooperagdo e troca de saberes com diversos segmentos da sociedade.

> Ementa

Plano Preliminar de Negoécios para exportagdo ou importagdo. Fundamentagdo tedrica. Obijetivos,
estratégia e plano de marketing: publico-alvo, posicionamento e segmentagdo do mercado. Detalhamento do
produto/servico: aspectos gerais de marketing. Condicdes comerciais: aspectos gerais da negociagéo,
Incoterms e modalidades de pagamento. Gestdo financeira: Aspectos Gerais de Custos, Tributos e
Investimentos. Andlise do pais de exportagdio ou importagéo. Risco-pais. Caracteristicas logisticas: modalidades
de transporte, canal de distribuicéo e cdlculo de frete e de seguro no mercado interno.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas, que envolvam ag¢des de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e inovag¢do promovendo a cooperagdo e troca
de saberes com diversos segmentos da sociedade.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagéo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

BORINI, Felipe Mendes; OLIVEIRA JR, Moacir de Miranda; BOEHE, Dirk Michael. Estratégia e
e inovagdo em corporagdes multinacionais: a transformacgdo das subsididrias brasileiras. Sdo Paulo:
Saraiva, 2012.

. DORNELLAS, José. Plano de negécios, exemplos praticos. 2¢ Edi¢éio. Sdo Paulo: Edi-tora
Empreende, 2018.

. LAS CASAS, Alexandre. Plano de Marketing para Micro e Pequena Empresa. 6° edi-¢do. Sdo
Paulo: Grupo GEN, 2011.
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»  Bibliografia Complementar

e DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. Sdo Paulo: Thomson Reuters Brasil,
2019.

e MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de internacionalizagdo. 7ed. Sdo

Paulo: Almedina, 2019.

6.2.40 — DLAOQO9 — * Regimes Aduaneiros Especiais — Oferta Presencial — Total de -
aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagéo no Gmbito do comércio
exterior;

»  Orientar a execucdo das agdes legais, tributdrias, aduaneiras e cambiais inerentes ao comércio
exterior;

»  Articular com atores e 6érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior.

»  Objetivos de Aprendizagem

Compreender a aplicagéio dos regimes aduaneiros especiais de maneira a proporcionar vantagens
competitivas em custos e/ou prazos, conforme Decreto e suas atualizagdes.

» Ementa

Disposi¢cdes preliminares do trdnsito aduaneiro. Admisséo tempordria para utilizagdo econémica e para
aperfeicoamento ativo. Drawback suspensdo, isengdo e restituicdo. Entreposto aduaneiro. Regime de
entreposto aduaneiro industrial sob controle informatizado — RECOF. Regime aduaneiro especial de importagdo
de insumos destinados a industrializagdo por encomenda de itens NCM 8701 até 8705 — RECOM. Exportagdo
tempordria e Exportagéo tempordria para aperfeicoamento do ativo. Regime especial de exportacdo e
importagdo de bens destinados das atividades de pesquisa e de lavra das jazidas de petrdleo e de gds natural
— REPETRO. Regime especial de importagéio de petrdleo bruto e seus derivados — REPEX. Regime tributdrio
para incentivo @ modernizagdo e a ampliagdo da estrutura portudria — REPORTO. Lojas Francas. Zonas Francas.
Depésito alfandegado certificado. Depédsito franco. Apresentar regimes aduaneiros conforme atualiza¢des
legislativas.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliagdo Propostos

Avaliag@o Formativa: exercicios para pratica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

BRUYN JUNIOR, Herbert C. P. Direito Aduaneiro — Volume 1: Poder de policia e Regimes
Aduaneiros. Jurud editora, 2019.

. BRUYN JUNIOR, Herbert C. P. Direito Aduaneiro — Volume 2: Pena de Perdimento. Jurud editora,
2019.
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. CAPARROZ, Roberto. Comércio Internacional e Legislagdo Aduaneira Esquematizado. 6. ed.
Editora Saraiva, 2020.

»  Bibliografia Complementar

¢ AMARO, Luciano. Direito Tributdrio Brasileiro. 23. ed. Saraiva, 2019.

e LUZ, Rodrigo. Comércio Internacional e Legislagdo Aduaneira. 7. ed. Editora JusPodivm. 201 8.

6.2.41 — AGEO28 — Técnicas de Negociacgdo Internacional — Oferta Presencial — Total
de - aulas

Competéncias desenvolvidas neste componente (profissionais e socioemocionais)

»  Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

»  Articular com atores e érgéos do cendrio nacional e internacional relacionados as atividades do
comércio exterior;

»  Promover a comunicagdo, interagdo e negociagéio no ambiente organizacional interno e externo,
respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

»  Objetivos de Aprendizagem

Identificar a importancia das técnicas de negociagdo no contexto dos negdcios internacionais.

» Ementa

Mercado globalizado e o negociador global. Aspectos multiculturais em negociagdes internacionais.
Competéncias profissionais de um negociador internacional de sucesso. Principios e estratégias de
planejamento, preparagdo e implementacdo de um acordo internacional. Perfil do negociador. Comunicagdo
e o processo de negociacdo. Barreiras e desafios na execugéio de um acordo internacional. Abordagens da
negociagdo integrativa e distributiva e a dindmica das negociagbes internacionais. Diretrizes para uma
negociagdo internacional de sucesso. Andlise de casos.

»  Metodologias Propostas

Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

»  Instrumentos de Avaliacdo Propostos

Avaliagdo Formativa: exercicios para prdtica, andlise e resolugdo de problemas acompanhado de
rubrica de avaliagdo. Avaliagdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagéio em pares e Trabalhos Interdisciplinares
desenvolvidos.

»  Bibliografia Basica

[ ]
IAMIN, Gustavo Paiva. Negociagdo: conceitos fundamentais e negdcios internacionais. Séo Paulo:

InterSaberes, 2016.

* LESSA, Anténio Carlos; MANZUR, Tania Maria Pechir Gomes; OLIVEIRA, Henrique Altemani.
Negociag¢des internacionais. Saraiva Uni, 2014.

* LEWICKI, Roy J.; SAUNDERS, David M.; BARRY, Bruce. Fundamentos de Negocia¢do. 5°ed. Porto
Alegre: 2014.

»  Bibliografia Complementar
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e DAYCHOUM, Merhi. Negociagdo: conceitos e técnicas. Rio de Janeiro: Brasport, 2016

o SPINOLA, A. T. S.; DUZERT, Y. Negociagéio e Administragéo de Conflitos. Editora FGV, 1° ed,,
2018.
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7. Outros Componentes Curriculares

Pég. 75

7.1 Trabalho de Graduagdo

Previsdo deste componente no CST em Comércio Exterior.

Sigla

Total de horas

Obrigatoriedade

TCX009 e
TCX010

160 horas (50
horas de
extensdo)

A partir do do 5° semestre.

TRABALHO DE GRADUACAO EM COMERCIO EXTERIOR | e II

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

»  Realizar uma pesquisa cientifica, na drea de atuagdo profissional.

»  Objetivos de Aprendizagem

*  Selecionar tipos de pesquisa e métodos cientificos de acordo com o tema da pesquisa;

*  Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnolégica, de acordo normas da escrita cientifica;
*  Empregar pesquisas aplicadas na sua drea de atuagdo;

*  Definir de um problema de pesquisa;
. Elaborar uma revisdo de literatura;

*  Aplicar técnicas de coleta e andlise de dados;
*  Aplicar técnicas para apresentagéo de um trabalho cientifico.

Ementa

Desenvolvimento de atividade de estudo, pesquisa e construcdo de textos especificos, envolvendo
conhecimentos e atividades da drea do curso, devidamente orientados pelo docente. O resultado
deverd ser apresentado por meio da elaboragéo de uma monografia, relatério tecnolégico, artigo,
projeto, andlise de casos, desenvolvimento de (instrumentos, equipamentos ou protétipos) e
levantamento bibliogréfico, com publicagdo das contribui¢des, entre outros.

»  Bibliografia Basica

e OLIVO, S; LIMA, M C. Estagio Supervisionado e Trabalho de Conclusdo de Curso. Cengage

Learning, 2016.

»  Bibliografia Complementar

e Manuais produzidos pela unidade
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7.2 Estdgio Curricular Supervisionado

Previsdo deste componente no CST em Comércio Exterior.

Sigla Total de horas Obrigatoriedade
ECX004 240 horas A partir do do 2° semestre.

»  Objetivos de Aprendizagem

Dentro do setor de Tecnologia em Comércio Exterior, o aluno serd capaz de desenvolver habilidades
para analisar situagbes; resolver problemas e propor mudancas no ambiente profissional; buscar o
aperfeicoamento pessoal e profissional, na aproximac¢do dos conhecimentos académicos com as prdticas de
mercado; vivenciar as organiza¢cdes e saber como elas funcionam; perceber a integracdo da
faculdade /empresa/comunidade, identificando-se com novos desafios da profisséo, ampliando os horizontes
profissionais oferecidos pelo mundo do trabalho.

» Ementa

O Estdgio Curricular Supervisionado complementa o processo de ensino-aprendizagem através da
aplicagdo dos conhecimentos adquiridos no CST em Comércio Exterior em situagdes reais no desempenho da
futura profissdo. O discente realiza atividades prdticas, desenvolvidas em ambientes profissionais, sob
orientacdo e supervisdo de um docente da faculdade e um responsdvel no local de estdgio. Equiparam-se ao
estdgio as atividades de extensdo, de monitoria, iniciagéio cientifica e/ou desenvolvimento tecnolégico e
inovacdo™® na Educagdo Superior, desenvolvidas pelo estudante.

* As atividades de pesquisa aplicada desenvolvidas em projetos de iniciagéio cientifica e/ou iniciagdo
em desenvolvimento tecnolégico e inovacdo, se executadas, podem ser equiparadas como Estdgio Curricular
ou como Trabalho de Graduacdo, desde que sejam comprovadas, no minimo, as cargas hordrias totais
respectivas a cada atividade, sem haver sobreposicéo.

** O estdgio pode ser iniciado em qualquer um dos semestres.

»  Bibliografia Basica
o BIANCHI; ALVARENGA; BIANCHI. Manual de Orientagdo - Estdgio Supervisionado. Cengage,
20009.
e OLIVO, S; LIMA, M C. Estagio Supervisionado e Trabalho de Concluséo de Curso. Cengage
Learning, 2016.
o ZABALZA, M. A. O estdgio e as prdticas em contextos profissionais na formagdo universitdaria.

Cortez, 2014,

»  Bibliografia Complementar
o ASHIKAGA, C. E. G. Andlise da Tributa¢do na Importagdo e na Exportagéo. 8ed. Sdo Paulo:
Aduaneiras, 2016.

o DE PAULA, M. G. A Empresa Importadora. 2ed. S&o Paulo: Thomson Reuters Brasil, 2019.

( e ;U "'-\:__
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7.3 AACC - Atividades Académico-Cientifico-Culturais

[ Previséo deste componente no CST em Comércio Exterior.

(Y
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8.

Quadro de Equivaléncias (em caso de reestruturagdo)

O Quadro de equivaléncias é utilizado somente quando o curso passa por restruturacdo e quando se
verifica a necessidade de apontar a equivaléncia entre componentes curriculares.

No CST em Comércio Exterior, ndo sd&o previstas equivaléncias de carga hordria entre matrizes
curriculares.
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9. Perfis de Qualificacdo

9.1 Corpo Docente

Para o exercicio do magistério nos cursos de Educacdo Profissional Tecnolégica de Graduagdo, a
resolugdo CNE de n°1 (BRASIL, 2021) prevé que o docente deve possuir a formagéio académica exigida para
o nivel superior, nos termos do art. 66 da Lei de n° 9394 (BRASIL, 1996).

A qualificagéo do corpo docente do CST em (Comércio Exterior) atende o disposto no art. 1°, incisos |,
I, e 1° da Deliberag¢do CEE de n° 145, prevendo professores portadores de diploma de pés-graduagdo stricto
sensu, obtidos em programas reconhecidos ou recomendados na forma da lei, e portadores de certificado de
especializacéo em nivel de pés-graduagéo na drea da disciplina que pretendem lecionar. Além do perfil de
qualificagdo supracitados, para os professores de disciplinas profissionalizante exige-se experiéncia
profissional relevante na drea que se ird lecionar. (SAO PAULO, 2016).

9.2 Auxiliar Docente e Técnicos-Administrativos

A qualificagio dos auxiliares docente atente ao disposto previsto na Lei Complementar de n° 1044
(SAO PAULO, 2008), conforme previsto no artigo 12, inciso lll, em que o auxiliar docente necessita ser portador
de diploma de formag¢do em Educacdo Profissional Técnica de Nivel Médio, com habilita¢do especifica na drea
de atuagdo.

O corpo técnico-administrativos inerentes ao CST em (Nome do Curso) é composto por Diretor de
Unidade de Ensino, Coordenador de Curso, Diretor de Servigo Académico, Diretor de Servico Administrativo,
Auxiliar Administrativo e Bibliotecdrio.

9.2.1 Relagdo dos componentes com respectivas dreas

Para descricdio da relacéo entre componentes curriculares e drea, foi consultada a Tabela de Areas,
Versdo 2.61.0, publicada em 05/06/2025.

(Status “Componente existente™: verificar SEMPRE se o componente j& existe na Tabela de Areas e
relacionar as mesmas dreas. Status “Novo componente”: consultar a tabela de especificidades para verificar
o impacto que essa adicéio ocasionard em outros cursos vigentes. “Areas Existentes™ Duplique a caixa de
dropdown para identificar mais de uma drea no mesmo componente. Favor apagar esta explicagéo). |

Componente Status Areas existentes

1° Semestre

Administracdo e negécios

1 Administragdo Geral Componente existente
L. . . Administragdo e negécio
2 Comércio Exterior Componente existente g 9 4
N ~ . Letras e Linguistica
3 Comunicagdo e Expressdo | Componente existente 9 |
o . . . Direito
4 Fundamentos do Direito Publico e Privado Componente existente
B . Letras e Linguistica
5 Lingua Inglesa | Componente existente 9 |
L. . .. . . Matemdtica e Estatistica
6 Matemdtica Aplicada ao Comércio Exterior Componente existente
INTERDISCIPLINAR - Bdsica ou
7 Métodos para a Produgdo do Conhecimento Componente existente Profissionalizante

2° Semestre

Unidade da Ensino Superior Centro
de Graduagao I Paula Souza GOVERNO DO ESTADO

DE SAO PAULO



Projeto Pedagégico do CST em Comércio Exterior
Fatec Zona Leste - R-04

9. Perfis de Qualificagdo Pag. 80
Componente Status Areas existentes
- = . Letras e Linguistica

1 Comunicagdo e Expressdo |l Componente existente 9
Administragéo e negécios

2 Contabilidade Gerencial Componente existente Contabilidade e Finangas

N . . Direito

3 Direito Internacional Componente existente

Administragdo e negdcios
. . iénci liti ndmi

4 Economia Componente existente Sl a‘s‘po cas e‘ economicas

Contabilidade e Finangas
2 . At . . Matemdtica e Estatistica
5 Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior Componente existente
3 . Letras e Linguistica
6 Lingua Inglesa ll Componente existente 9
- . . Ciéncias politicas e econémicas

7 Politica Comercial Externa Componente existente P
Administragéo e negécios
Ciéncia da Computagéo

. At . . Ciéncias Politicas e Econémicas
8 Projeto em Comércio Exterior | Componente existente

Contabilidade e Finangas
Direito
Engenharia e Tecnologia de Produgéo

3° Semestre

Ciéncias politicas e econdmicas

1 Economia Internacional Componente existente
. Letras e Linguistica
2 Espanhol | Componente existente 9
Administra¢do e negdcios
A . . Ciéncias politicas e econdmicas
3 Gestdo Financeira Componente existente X 'p X
Contabilidade e Finangas
, . Letras e Linguistica
4 Lingua Inglesa lll Componente existente 9
Administra¢do e negdcios
5 Logistica Aplicada Componente existente Transportes e Servigos
Administragdo e negdcios
6 * Gestdo de Pessoas e Lideranga no Comércio Exterior Componente existente Psicologia
Administragdo e negdcios
Ciéncia da Computagdo
Ciéncias Politicas e Econémicas
7 Projeto em Comércio Exterior Il Componente existente Contabilidade e Finangas

Direito
Engenharia e Tecnologia de Produgéo
Marketing e Publicidade

4° Semestre

Letras e Linguistica

1 Espanhol Il Componente existente
Administragdo e negdcios
2 Llegislagéo Aduaneira Componente existente Direito
3 . Letras e Linguistica
3 Llingua Inglesa IV Componente existente 9

Administragdo e negdcios

4 Logistica Internacional Componente existente Transportes e Servigos
Engenharia e Tecnologia de Produgéo
Ciéncias politicas e econémicas

5 Mercado e Finangas Internacionais Componente existente Contabilidade e Finangas

Administragdo e negdcios

Ciéncia da Computagdo

Ciéncias Politicas e Econémicas
Contabilidade e Finangas

Direito

Engenharia e Tecnologia de Produgéo

6 Projeto em Comércio Exterior Il Componente existente
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Componente Status Areas existentes

. arg Rt . . Administragdo e negécio
7 Sistemdtica do Comércio Exterior Componente existente ¢ gocios

5° Semestre

Letras e Linguistical

1 Espanhol lll Componente existente
Administrac&o e negdcios

2 * Modais de Transporte e Seguro de Carga Componente existente Transportes e Servigos

~ . . Contabilidade e Finanga
3 Gestéo de Custos e Tributos Componente existente gas
. . Letras e Linguistica

4 Lingua Inglesa V Componente existente 9 |
Administrac&o e negdcios
Ciéncias Politicas e Econdmicas

5 Projeto em Comércio Exterior IV Componente existente Contabilidade e Finangas
Direito
Engenharia e Tecnologia de Produgéo
Ciéncias politicas e econémicas

6 * Relagées Internacionais Componente existente Escolher um item.
Administrac&o e negdcios

7 Teoria e Prética Cambial Componente existente Contabilidade e Finangas

6° Semestre

Letras e Linguistical

1 Espanhol IV Componente existente
Administragdo e negécios
2 * Estratégia de Internacionalizagéo de Novos Negécios Componente existente Contabilidade e Finangas
- . . . Administragdo e negocio
3 Gestéo Estratégica Internacional Componente existente g gécios
3 . Letras e Linguistica
4 Lingua Inglesa VI Componente existente 9 |
Administragdo e negécios
5 Marketing Internacional Componente existente Marketing e Publicidade
Administragdo e negécios
Ciéncia da Computagdo
Ciéncias Politicas e Econdmicas
6 Projeto em Comércio Exterior V Componente existente Contabilidade e Finangas
Direito
Engenharia e Tecnologia de Produgdo
Marketing e Publicidade|
Administragdo e negécios
7 * Regimes Aduaneiros Especiais Componente existente Direito
2ot - . . Administracdo e negécio
8 Técnicas de Negociagdo Internacional Componente existente g 9 s

cesu
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10. Infraestrutura Pedagdgica

10.1 Resumo da infraestrutura disponivel

O quadro a seguir resume a infraestrutura disponivel para utilizagdo do CST em Comércio Exterior. O
detalhamento, assim como a relagdo com os componentes curriculares estéo adiante.

Especificacées
(capacidade, etc)
Computadores,
softwares, projetor
multimidia, tela de
projegdo,
equipamento de som
e ventiladores.
1 Sala de apoio Na unidade Mesas e cadeiras
1 Biblioteca Na unidade Acervo (uso discente)
Computador, projetor
multimidia, tela de
6 Salas de aula Na unidade projegdo,
equipamento de som
e ventiladores.

Qntd. Laboratérios ou Ambientes Localizagdo

2 Laboratério de Informdtica Bdsica Na unidade

10.2 Laboratérios ou ambientes de aprendizagem associados ao desenvolvimento
dos componentes curriculares

Tipo do laboratério ou ambiente Localizagdo
Laboratério de Informética Bésica Na unidade
Detalhamento
Laboratério de Informatica Bésica

Componente Semestre

» Métodos para a Produ¢do do Conhecimento 1° Semestre
» Contabilidade Gerencial 2° Semestre
» Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior 2° Semestre
» Projeto em Comércio Exterior | 2° Semestre
» Gestdo Financeira 3° Semestre
» Projeto em Comércio Exterior Il 3° Semestre
» Legislagdo Aduaneira 4° Semestre
» Sistemdtica de Comércio Exterior 4° Semestre
» Projeto em Comércio Exterior Ill 4° Semestre
» * Modais de Transporte e Seguro de Carga 5° Semestre
» Gestdo de Custos e Tributos 5° Semestre
» Projeto em Comércio Exterior IV 5° Semestre
» Regimes Aduaneiros Especiais 6° Semestre
» Projeto em Comércio Exterior V 6° Semestre

Tipo do laboratério ou ambiente Localizagdo

Sala de Integragdio Criativa/ Espago Maker Na unidade

Detalhamento
Sala de Integragdio Criativa/ Espago Maker

Componente Semestre

» * Modais de Transporte e Seguro de Carga 5° Semestre
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10.3 Apoio ao Discente

Conforme previsto em legisla¢do, e com o objetivo de proporcionar aos discentes melhores condicdes de
aprendizagem, a Fatec Zona Leste - R-04 oferece programas de apoio discente, tais como: recepgdo e
acolhimento de calouros, atividades de nivelamento, programas de monitoria, bolsas de intercambio,
participagdo em projetos profissionais em convénio com empresas da vocagéio regional, participagéio em
centros académicos, representagdo em o6rgdos colegiados e ouvidoria, e atividades extracurriculares
comunitdrias como a Empresa Junior da FatecZL criadas pelos discentes. O programa visa proporcionar aos
discentes a participagdo efetiva e dindmica da vivéncia profissional, proporcionando aos alunos estagiar em
dreas administrativas e operacionais da Empresa Jonior sob a supervisdo de um grupo de professores.

Quadro resumo das principais atividades de apoio ao discente da Fatec Cotia

Programa de Acolhimento
de Calouros

Promover o acolhimento dos alunos ingressantes ao inicio do semestre, para que
estes sejam integrados ao ambiente do ensino superior, fornecendo-lhes todas as
informag&es necessdrias ao bom andamento do curso. O Programa compreende
atividades de acolhimento/recepgéio proporcionando uma integragéio entre
alunos ingressantes e veteranos; e, também, entre os ingressantes e a Direcgéo,
Coordenagdo, Secretaria Académica, entidades estudantis e os professores;
para que os ingressantes conhecam a estrutura organizacional e a proposta
académica da faculdade bem como as peculiaridades e propostas dos cursos de
graduagdo.

Programa Representantes

de Turma

O programa institucionalizado de Representantes de Turma tem a proposta de
estabelecer um canal de comunica¢cdo adequada, produtiva e efetiva entre os
alunos (através de seus representantes eleitos por curso/turma/turno) e os setores
da unidade de ensino, em escalas pela Coordenagéio, Secretaria Académica,
Direcdo e Ouvidoria da prépria Unidade.

Programa de Nivelamento

Identificacdo de lacunas de conhecimento do ensino médio eventualmente
apresentadas pelos alunos ingressantes. O nivelamento serd oferecido para as
disciplinas de Matemdtica e de Comunicagéio e Expressdo .

Programa de Monitoria

Proporcionar aos discentes a participacdo efetiva e dindmica em projeto
académico de ensino, no dmbito de determinada unidade curricular, sob a
orientagdo direta do docente responsdvel pela mesma. O monitor terd seu
trabalho acompanhado por um professor-supervisor.

Programa de Bolsa de
Iniciagdo Tecnolégica

Proporcionar aos discentes a participagéio efetiva e dindmica em projeto
académico de ensino, no dmbito de determinada unidade curricular, sob a
orientagdo direta do docente responsdvel pela mesma. O monitor terd seu
trabalho acompanhado por um professor-supervisor desenvolvendo projetos de
pesquisa académica de interesse da unidade.

Programa de Estdgio na
Unidade

Proporcionar aos discentes a participagcéo efetiva e dindmica em projeto

profissional e ensino, proporcionando aos alunos estagiar em dreas

administrativas e operacionais na unidade sob a supervisdo de um orientador
profissional.

Programa / Projeto Solugdo
de Situagéo-Problema

Proporcionar aos discentes a oportunidade de participar de intercdmbio
profissional em empresas conveniadas oficialmente e da regido, por meio de
estudo de problemas reais das empresas direcionados para serem temas dos
trabalhos nas disciplinas de Projetos Integradores e de Trabalhos de Graduagéo.
Acéio efetiva e dindmica de vivéncia profissional, proporcionando aos alunos a
oportunidade de contato, relacionamento, levantamento de informagdes e

cesu
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desenvolvimento de proposigdes de solugdo para problemas reais do mercado
de trabalho, embasadas em pesquisa académica e cientifica, sob a supervisdo
de um grupo de professores e de lideres técnicos das empresas.

Promover integracdo entre os alunos com o objetivo de proporcionar um
ambiente mais acolhedor e fraterno na Fatec Cotia. Implementar agdes
referentes ao apoio pedagdgico dos alunos com respeito a atividades que
promovam sua satde mental.

Programa Bem-estar

Fonte: Fatec ZL (2021).
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CEETEPS. Deliberagéio n° 70, de 16,/04/2021. Estabelece as diretrizes para os cursos de graduagéo das FATECs do
Centro Estadual de Educagdo Tecnolégica Paula Souza — CEETEPS. Disponivel em:
https://www.imprensaoficial.com.br /DO /BuscaDO2001Documento_11_4.aspx2link=%2f2021%2fexecutivo%2520seca
0%2520i%2fabril%2f16%2fpag_0060_3132249dd1158dacd542517123687d84.pdf&pagina=60&data=16/04/
2021&caderno=Executivo%201&paginaordenacao=100060 Acesso em: 02 mar. 2022.

SAO PAULO. Deliberacéo CEE n° 106, de 16/03/201 1. Dispde sobre prerrogativas de autonomia universitaria ao
Centro Estadual de Educagdo Tecnolégica Paula Souza — CEETEPS. Disponivel em:

http:/ /www.ceesp.sp.gov.br/ceesp /textos/2011/25-2011-DEL-106-2011-e-IND-109-2011.pdf Acesso em: 02 mar.
2022.

SAO PAULO. Deliberagéo CEE n°145, de 215/07/2016. Fixa normas para a admisséo de docentes para o exercicio
da docéncia em cursos de estabelecimentos de ensino superior, vinculados ao sistema estadual de ensino de Sdo Paulo,
e os percentuais de docentes para os processos de credenciamento, recredenciamento, autorizagdo de funcionamento,
reconhecimento e renovagdio de reconhecimento. Disponivel em: http://www.ceesp.sp.gov.br/ceesp/textos /2016 /286 -
05-Del-145-16-Ind-150-16.pdf Acesso em: 02 mar. 2022.

SAO PAULO. Lei Complementar n° 1044, de 1 3/05/2008. Institui o Plano de Carreiras, de Empregos Publicos e Sistema
Retribuitério dos servidores do Centro Estadual de Educagdio Tecnolégica "Paula Souza" - CEETEPS. Disponivel em:
https://www.al.sp.gov.br /repositorio/legislacao/lei.complementar /2008 / alteracao-lei.complementar-1044-
13.05.2008.html Acesso em: 08 mar. 2022.
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13. Anexo - Detalhamento dos programas ou projetos das
atividades de extensdo

PROJETO EM COMEX |

Guia Profissional do Comércio Exterior - COMEX: carreiras e

Titulo . . . ‘s ~
Oportunidades no Comércio Exterior, Logistica e Gestao

Exploracao e mapeamento das profissdes e oportunidades de
Tematica trabalho para estudantes, profissionais da drea de Comércio Exterior e
moradores da Baixada Santista.

Este projeto visa desenvolver um guia detalhado sobre as
diversas carreiras e oportunidades de trabalho disponiveis nas
empresas de comércio exterior e em especial na grande Sao Paulo, que
implica na maior cidade da América Latina. O guia abordard as
principais profissdes, as competéncias necessarias, as perspectivas de
carreira, e os requisitos educacionais, com foco em ajudar estudantes,
profissionais e moradores da Grande S3o Paulo a se orientarem, se
prepararem para atuar no setor de negdcios internacionais, além de
encontrar as oportunidades que procuram. O projeto serd realizado em
colaboragdo com empresas e organizacdes de comércio exterior nas
areas de logistica, vendas, compras, entre outras, além de entrevistas
com profissionais do setor.

Descri¢ao

e Mapear as profissdes disponiveis nas empresas eu atuam na
area de Comércio Exterior e suas cadeias produtivas.

e Identificar as competéncias e qualificacdes necessarias para
cada fungao.

e Elaborar um guia informativo e acessivel para estudantes,

Objetivos profissionais e a comunidade em geral, podendo pesquisar,
alguns setores por semestre.

e Promover a integra¢do dos conhecimentos tedricos adquiridos
no curso com as necessidades do mercado de trabalho.

e Fortalecer arelacdo entre a Fatec Zona Leste e as empresas do
setor de comércio exterior.

Carga horaria 33 horas de extensdo

Interno: Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior|
da Fatec Zona Leste.

Externo: Profissionais do setor de comércio exterior e logistica,
empresas em geral, érgdos publicos relacionados ao comércio exterior,
estudantes do ensino médio técnico e universitarios de areas afins,
além da comunidade da Zona Leste.

Publico-alvo

e Reunido inicial para definir o escopo do projeto, distribuir
tarefas e identificar parceiros.
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Elaboracao do cronograma de atividades.

Pesquisa e Levantamento de Dados (20 horas):

e Pesquisa bibliografica e documental na drea de comex

e Coleta de informagdes sobre as principais profissdes,
requisitos e oportunidades.

e Desenvolvimento do Guia (20 horas):

e Organizacdo e sistematizacdo dos dados coletados.

e Redacdo do conteuddo do guia, incluindo perfis profissionais,
dicas de carreira e informacgGes sobre o mercado de trabalho.

e Revisdo e formatacao do guia em versao digital.

e Divulgagdo e Apresentagao

e Apresentacdo do guia para a comunidade académica e
parceiros externos.

e Divulgacao digital do guia por meio de redes sociais, site da
Fatec e envio para instituicdes e empresas parceiras.

e Guia Profissional de Comércio exterior: um documento digital
com informacGes detalhadas sobre as profissbes e

Entregas oportunidades nos setores de COMEX.

e Relatédrio Final do Projeto: descricdo das atividades realizadas,
resultados obtidos e avaliacdo do impacto.

e Autoavaliacdo dos Estudantes: reflexao sobre o aprendizado e
o desenvolvimento de competéncias.
Instrumentos e e Avaliagdo pelos professores: analise do engajamento,
procedimentos de avaliagio participa¢do e qualidade das contribui¢des dos alunos.
e Feedback de profissionais do setor: avaliagdo externa da
relevancia e precisdo das informagdes contidas no guia.

Componente(s)curricular(es) Projeto em Comércio Exterior |

envolvidos
e Producéo e divulgacdo do Guia: Disponibilizagdo do guia digital
no site da Fatec ZL ou blog de Comércio Exterior da Fatec Zona
Leste.
Formas de evidéncia e Relatério Final: documento detalhado com todas as etapas,

desafios e solucGes adotadas durante o projeto.
e Apresentacao do projeto: realizagdo de seminarios e palestras
para a comunidade académica e convidados externos.
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PROJETO EM COMEX II

Portal Conexbes Globais: noticias, geopolitica e negbcios em

Titulo .. .
Comércio Exterior

Desenvolvimento de um site ou servico de newsletter com
Tematica curadoria de noticias relevantes sobre geopolitica e negdcios globais
gue impactam o Brasil e o setor de Comércio Exterior

Este projeto visa criar um portal online e um servico de
newsletter por qualquer meio, que ofereca uma curadoria de noticias
e anadlises sobre temas cruciais para profissionais e estudantes de
Comércio Exterior. O foco estard em informagOes atualizadas sobre
eventos geopoliticos e negdcios globais que afetam diretamente o
Descrigao Brasil. O portal servird como uma plataforma de referéncia para a
comunidade académica e profissionais do setor, oferecendo contetdos
selecionados e comentados pelos alunos, sob supervisdo dos
professores. Além disso, o projeto proporcionara aos alunos a
oportunidade de aplicar seus conhecimentos tedricos em um contexto
pratico, contribuindo para a sua formagao profissional.

e Desenvolver um portal online, site, blog e um servico de
newsletter com curadoria de noticias relevantes para o
Comércio Exterior.

e Estimular a andlise critica de noticias e eventos internacionais,
promovendo a reflexdo sobre seus impactos no Brasil.

e Fomentar o habito de leitura e pesquisa entre os alunos,

Objetivos incentivando a atualizacdo constante sobre os temas mais
recentes da area.

e Aproximar a comunidade académica da Fatec ZL ao mercado
de trabalho, proporcionando acesso a informagdes
estratégicas.

e Contribuir para a formag¢do de uma visdao global nos
estudantes, essencial para a atuagdao no Comércio Exterior.

Carga horaria 33 horas de extensdo

Interno: Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior|
da Fatec ZL.

Publico-alvo Externo: Profissionais de Comércio Exterior, empresas ligadas a
portos e logistica, estudantes de outras instituicdes de ensino, e
interessados em geopolitica e negdcios internacionais.

e Planejamento (10 horas):

e Reunido inicial para definir os objetivos especificos, as se¢Ges
do portal e a periodicidade do newsletter.

e Distribuicdo de responsabilidades entre os alunos e criagao do
cronograma de atividades.

e Pesquisa e Curadoria de Conteldo (10 horas):

e Coleta e analise de noticias, artigos e reportagens relevantes
sobre portos, geopolitica e negdcios globais.
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e Selecdo de conteldo a serem publicados no portal e incluidos
no newsletter.

e Elaboracdo de comentarios e andlises sobre os impactos das
noticias no contexto do Comércio Exterior brasileiro.

e Desenvolvimento do Site e Configuracdao da Newsletter (10
horas):

e C(Criacdo do layout do portal, definicdo das secles e
funcionalidades.

e Configuragdo de uma plataforma de newsletter

e Publicagdo do conteudo curado no site e programacao do
envio dos newsletters.

e Divulgacdo e Manutencdo (10 horas):

e Divulgagdao do portal e do newsletter entre os alunos,
professores e parceiros externos.

e C(Criacdo de estratégias para aumentar o alcance, como
campanhas em redes sociais e parcerias com outras
instituicdes.

e Monitoramento do site e avaliacdo do engajamento do
publico.

e Portal Online Conexdes Globais: site ativo com conteldo
atualizado sobre portos, geopolitica e negdcios globais.
o Newsletter Regular: envio periddico de um newsletter com

Entregas curadoria de noticias e andlises para assinantes.
e Relatdrio Final: documento descrevendo todas as etapas do
projeto, resultados alcancados e sugestdes de melhorias.
e Autoavaliacdo dos Estudantes: reflexdo individual sobre o
aprendizado e a contribui¢do pessoal ao projeto.
e Avaliacdo pelos Professores: verificagdo da qualidade do
Instrumentos e procedimentos de conteudo curado, da organizagdo do portal e da efetividade do
avaliagdo newsletter.

e Feedback dos Usuarios: coleta de opinides e sugestdes dos
assinantes do newsletter e visitantes do site para futuras
melhorias.

Componente(s)curricular(es)

. Projeto em Comércio Exterior Il
envolvidos

e Portal Online Ativo: demonstracdo do site em pleno
funcionamento com conteudos atualizados.

o Newsletter Enviada: histérico das newsletters enviados com
dados de engajamento (aberturas, cliques).

e Relatédrio Final: documento que descreve as acOes realizadas,
desafios enfrentados e o impacto do projeto na comunidade
académica e externa.

e Apresentacdo Publica: semindrio ou workshop para a
comunidade académica e convidados, demonstrando o portal
e discutindo os resultados do projeto.

Formas de evidéncia
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PROJETO EM COMEX Il

Projeto em Comércio Exterior lll (Plano Preliminar de Operagdes de

Titulo ~
Exportagdo)

A exportacdo é um processo fundamental para o crescimento
econdmico de um pais, proporcionando acesso a novos mercados e
ampliando a competitividade das empresas. Este projeto visa integrar os
conhecimentos tedricos e praticos adquiridos nas disciplinas do curso
Temadtica com a realidade operacional de empresas que atuam no comércio
exterior, proporcionando o desenvolvimento de infraestrutura e
tecnologia, sustentabilidade e trabalho decente, conforme os Objetivos
de Desenvolvimento Sustentdvel 08 e 09, da Organizacdo das Nacgles
Unidas (ONU).

Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na
area de comércio exterior com foco em empresas locais.

Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e

- macroeconémicos relacionados ao comércio exterior;
Descricao

Utilizar os sistemas de informacao oficiais de opera¢des no
comércio exterior brasileiro;

Avaliar e selecionar sistemas de informacdo, de apoio e de
integracao, relacionados as atividades de comércio exterior.

e |dentificar os aspectos operacionais das exportacdes que se
desdobram nas areas da cadeia de valor, a fim de proporcionar
ao aluno tanto a identificacdo das atividades da cadeia de valor
envolvidas nesse processo, como também a compreensdo dos
elementos que compdem uma operacdo bem-sucedida de
inser¢do de produtos/servigos em mercados externos (empresas
locais).

e Desenvolver projeto integrado com os demais componentes
curriculares do semestre que envolvam agdes de
responsabilidade social, cidadania, cultura, ciéncia, tecnologia e
inovacdo promovendo a coopera¢ao e troca de saberes com
diversos segmentos da sociedade.

Objetivos

Um total de 33 horas de extensdo que sera aplicado na disciplina

Carga horaria .
& Projeto em Comex I

Comunidade externa: Pequenas e médias empresas Zona leste de
Sao Paulo e toda a grande S3o Paulo, que desejam realizar operagdes de
Publico-alvo exportacdo.

Interna: Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior
da Fatec ZL.

10 horas para: Elaboracdo tedrica do projeto; Estudos e andlises

AgGes/Etapas de execugdo ) ) .
ambientais e de cenarios;
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30 horas para: Desenvolvimento do Plano Preliminar;
Desenvolvimento de produto, servico ou técnica de exportagdo
sustentavel; Apresentag¢do oral do projeto.

Total: 40 horas

Qual o produto ou servico sera entregue a comunidade:

Entregas Produto, servico ou técnica que desenvolva processos de
exportacdo sustentaveis, sob forma de texto e que possa ser divulgado
de forma documental ou oral, para comunidade académica e externa.

e Avaliacdo Formativa: o projeto sera avaliado de forma continua,
durante o desenvolvimento.

e Avaliacdo Somativa: o projeto sera avaliado em sua versao final,
a partir da qualidade do documento elaborado e da
apresentacado oral realizada.

Instrumentos e procedimentos de
avaliagao

Componente(s)curricular(es)

. Projeto em Comércio Exterior IlI
envolvidos

Plano Preliminar de Operacbes para Exportagdo (Versao final em
documento redigido pelos alunos, segundo normas de formatacdo
ABNT)

Formas de evidéncia

Apresentacdo Publica: seminario ou workshop para a comunidade
académica e convidados, demonstrando o portal e discutindo os
resultados do projeto.
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PROJETO EM COMEX IV

Titulo Andlise e Identificacdo dos Aspectos Operacionais de uma Importacao.

O projeto visa integrar a disciplina “Projeto Comex IV" com praticas e demandas
reais do mercado, aproximando os estudantes de Comércio Exterior da comunidade
empresarial local, bem como, da realidade das operac¢Ges de importa¢do. Por meio da
curricularizagdo, os alunos poderdao aplicar os conceitos teéricos adquiridos,
contribuindo para o desenvolvimento de solu¢des efetivas e melhorias nos processos
operacionais de importagao.

Tematica

O projeto propde a identificacdo e analise de aspectos operacionais em processos
de importacdo de empresas parceiras da comunidade local.

Descricao Os alunos, divididos em grupos, trabalhardo diretamente com essas empresas,
realizando diagndsticos, propondo melhorias e implementando solu¢Ges que possam
otimizar os processos de importacdo, garantindo maior eficiéncia e reducdo de custos.

Apresentar as contribuicGes do programa ou projeto para o publico-alvo:

e Proporcionar aos alunos a aplicacdo pratica dos conhecimentos adquiridos na
disciplina;

e Conectar os estudantes com a realidade do mercado de trabalho, aproximando-
os das demandas de empresas reais;

e Desenvolver habilidades de andlise, diagndstico e solucdo de problemas
operacionais em processos de importagao;

e Fortalecer a relacdo entre a instituicdo de ensino e a comunidade empresarial
local, gerando beneficios mutuos;

e Promover o desenvolvimento de projetos que possam ser implementados pelas
empresas, contribuindo para o crescimento local e competitividade.

Objetivos

Um total de 67 horas de extensdo que sera aplicado na disciplina Projeto em

Carga horaria Comex IV

Comunidade externa a ser atendida:

e Pequenas e médias empresas do entorno que desejam realizar operagdes de

importacao;
e Associagdes comerciais e industriais interessadas em otimizar seus processos
Publico-alvo de importacgdo.
e Consultorias e despachantes aduaneiros que prestam servigos na area de
importagao

Comunidade interna:

e Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior da Fatec ZL.

e Parceria com Empresas Locais: Identificacdo e selecio de empresas
interessadas em participar do projeto.

e Treinamento Inicial: Workshop de capacitacdo para os alunos sobre
metodologias de analise de processos e diagndstico operacional.

e Diagnéstico de Processos: Grupos de alunos realizardo visitas técnicas as
empresas para mapear os processos de importacdo e identificar gargalos e
oportunidades de melhoria.

Ac¢des/Etapas de
execucao
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e Desenvolvimento de Propostas: Com base no diagndstico, os grupos
desenvolverdo propostas de melhoria e otimizagdo dos processos operacionais
de importacgao.

e Apresentacdo das Propostas: Os alunos apresentardo suas propostas para as
empresas parceiras, discutindo a viabilidade e os impactos esperados.

e Implementacdo Piloto: As empresas poderdao implementar as propostas de
forma piloto, com o acompanhamento dos alunos e professores.

e Avaliacdo e Ajustes: Apds a implementacgado, serd realizada uma avaliagdo dos
resultados, com ajustes necessarios para a plena adocdo das solugbes
propostas.

Qual o produto ou servico sera entregue a comunidade:

e Relatério de diagndstico dos processos de importagdo das empresas

Entregas parceiras.
e Proposta de melhoria operacional detalhada para cada empresa.
e Apresentagao final das propostas para as empresas e professores.
e Relatério de acompanhamento e avaliacdo da implementacdo das
propostas.
Definir como o programa ou projeto sera avaliado:
e Relatérios Técnicos: Avaliacdo dos relatérios de diagndstico e das
propostas de melhoria apresentadas pelos grupos de alunos.
Instrumentos e ¢ Participagcdo nas Atividades: Avaliacdo da participacdo dos alunos nas
procedimentos de visitas técnicas, workshops e reunides com as empresas.
avaliagdo e Apresentacdo Oral: Avaliacdo da clareza, objetividade e embasamento
técnico nas apresentacdes finais das propostas.
J Implementagao Piloto: Avaliacdo dos resultados obtidos nas

implementacdes pilotos realizados pelas empresas.

Componente(s)curricu

. Projeto em Comércio Exterior IV
lar(es) envolvidos

Registros de comprovacao das atividades de extensao:

e Relatdrios produzidos pelos alunos.

e Feedback das empresas parceiras sobre as propostas e implementacoes
realizadas.

Formas de evidéncia ¢ Documentacdo de processos e praticas adotadas pelas empresas apds a
implementacdo das melhorias.

e Registro de participacdo e aprendizado dos alunos, com base nas
atividades desenvolvidas ao longo do projeto.

e Apresentacdao Publica: semindrio ou workshop para a comunidade
académica e convidados, demonstrando o portal e discutindo os

resultados do projeto.
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PROJETO EM COMEX V

PLANO DE NEGOCIOS EM GERAL, ESPECIALMENTE PARA EXPORTACAO,
IMPORTACAO

Titulo Identificacdo dos aspectos burocrdticos e técnicos no processo de
internacionalizacdo de empresas de pequena, médio ou grande porte, por meio do
Projeto em Comércio Exterior V, que pressupde um processo de Internacionalizacao.

Este projeto visa buscar oportunidades de internacionalizacdo, por meio da analise
dos conteldos ja ministrados em outras disciplinas como: sistematica de comércio
exterior; prdatica cambial; marketing internacional; geopolitica, e vinculd-los aos
conteudos, conceitos e teorias de internacionalizacdo de empresas. Oportunizando ao
aluno a aplicacdo dos conteldos ja conhecidos, em um processo de prospeccao de
mercado, ou numa analise de viabilidade de expansao internacional por diversas vias,
como: exportacao direta ou indireta; abertura de escritdrios fora do pais; contratacao de
representantes; até o processo que levaria a um investimento direto em outro pais, que
porventura seja o destino do produto exportado, tornando a empresa nacional em
multinacional.

Tematica

O projeto propbée que empresas da regido ou que estejam interessadas em
internacionalizar suas operacdes, possam acessar a FATEC ZL por meio, até mesmo de
parcerias com Sebrae, Fiesp, ou qualquer outra instituicdo de classe, interessada na busca
de dados técnicos sobre o processo de internacionalizacdo, através das consultas aos
alunos da instituicdo. Neste processo, os alunos irdo verificar a viabilidade do processo,
partindo da consolidacdo da empresa que estd demandando a “consultoria”. Se ha no
registro da empresa a descricdo em suas licencas a descricdo de que pode exportar e/ou
importar. Analisar a capacidade produtiva, para saber se ha producdo suficiente para
atender o mercado interno e externo. Verificar de que forma a empresa quer comecar a
se internacionalizar, se de forma gradual ou por meio de investimento direto. Se seus
produtos possuem alguma barreira no mercado escolhido, por meio de um plano de
marketing, e se ha capacidade técnica dentro da prépria empresa para fazer a gestao
internacional, como: profissionais conhecedores do processo de internacionalizacdo e
comércio exterior, que falem mais de um idioma. Além verificar se a empresa possui
processo de governanga, pois a internacionalizacdo envolverd a contabilidade
internacional.

Descrigao

e A Proporcionar aos alunos a vivéncia na prdtica do processo de
internacionalizagdo, desde o arranjo que a empresa necessita fazer em sua
organizagao, até o processo de internacionalizagdo ser implantado.

e Conectar os estudantes com a realidade enfrentada pelas empresas nacionais em
seu processo de acesso a novos mercados.

Objetivos e Desenvolver habilidade de resolucdo de problemas, analise e diagndsticos da
realidade das empresas envolvidas no processo de internacionalizagdo.

e Fortalecer a relagdo entre a FATEC ZL com o mercado em seu entorno e com os
drgdos que venham a fazer parcerias estratégicas com a instituigao.

e Promover projetos relevantes que possam ser utilizados por mais de uma

empresa, gerando escala e baixo custo as empresas.
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‘. Um total de 67 horas de extensado que serd aplicado na disciplina Projeto em Comex
Carga horaria

Comunidade externa a ser atendida:

e Pequenas e médias empresas da regido, ou que estejam fora do entorno, mas
que ja foram identificadas e mapeadas no projeto anterior e que estejam
interessadas.

e Associacdes comerciais, como SEBRAE, Fiesp, e/ou empresas nacionais de grande

Publico-alvo . ~ . , .

porte, que ainda ndo se internacionalizaram.

e Consultorias, Despachantes Aduaneiros, outras instituicdes que necessitem

executar o processo de internacionalizagdo de empresa.

Comunidade interna a ser atendida:

e Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior da Fatec ZL.

Total de 80 horas para:

e Parceiras com empresas locais: selecdo de empresas interessadas em participar
do projeto.

e Treinamento |Inicial: Workshop de capacitacdo para os alunos sobre a
metodologia de andlise das empresas postulantes ao processo de
internacionalizagao.

e Diagndsticos de Processos: Grupos de alunos realizardo visitas técnicas para
mapear 0s processos ja existentes na empresa, e apontar o que pode ser utilizado
no processo de internacionalizacdo ou que necessitem de mudancas ou inclus3o.

e Desenvolvimento de Proposta: Com base no mapeamento feito pelos alunos,
Acdes/Etapas de serd desenvolvida uma proposta com ajustes ou melhorias nos processos
execucdo existentes, e a criacdo de novos procedimentos caso necessitem.

e Apresentagdo da Proposta: Os alunos apresentardo a proposta para o
empresdrio, que poderd dar prosseguimento ou solicitar ajuste - caso seja
necessario, visto que na maioria das vezes isso podera implicar em viabilidade
financeira e/ou técnica, ou seja, investimento.

e Implementagdo Piloto: Aempresas poderd implantar o projeto piloto, e os alunos
deverdo criar indicadores para observar se a proposta esta sendo aplicada
corretamente e se ha necessidades de mudanca e com base nos indicadores
criados pelos alunos sera verificado se houve sucesso ou se existe a necessidade
de algum ajuste na proposta feita, para que se atinja o objetivo que é
internacionalizar as operagdes da empresa.

Qual o produto ou servico sera entregue a comunidade:

e Relatdrios com a demonstragdo dos indicadores criados, e sua analise técnica.

e Proposta de melhoria no projeto ou na empresa, com base nos resultados
obtidos.

e Apresentacdo final dos indicadores e seus resultados para a empresa e 0s

Entregas

professores.
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e Apresentacdo Publica: semindrio ou workshop para a comunidade académica e
convidados, demonstrando o portal e discutindo os resultados do projeto.

Definir como o programa ou projeto sera avaliado:

e Relatdrios Técnicos: Avaliagdao dos relatérios de diagnésticos com os indicadores

comentados.
e Participacdo nas Atividades: Avaliagcdao da participacdao dos alunos nas visitas,
Instrun:nentos e workshops e reunides com a empresa.
:‘l;c;::iz(‘i;lan;entos de e Apresentacdo Oral: Avaliacdo da clareza, objetividade e embasamento técnico
nas apresentacoes finais das propostas, por meio do CANVAS.
e Implementagdo Piloto: Avaliacdo dos resultados obtidos nas implementag¢des
sugeridas por meio dos indicadores criados.
Componente(s) ) o )
curricular(es) Projeto em Comércio Exterior V
envolvidos

Registros de comprovacao das atividades de extensao:

e Relatdrios técnicos produzidos pelos alunos.

e Plano de marketing produzido em parceria com os gestores e/ou funcionarios da

. empresa

Formas de Evidéncias . .

e Documentos produzidos no processo que foram necessarios para o
desenvolvimento do projeto.

e Registro de participagdo e aprendizado dos alunos, com base nas atividades

desenvolvidas ao longo do projeto.

TRABALHO DE GRADUAGAO EM COMERCIO EXTERIOR | e Il (TG)

PLANO DE NEGOCIOS EM GERAL, ESPECIALMENTE PARA EXPORTACAO,
IMPORTACAO

Titulo Identificacdo dos aspectos burocraticos e técnicos no processo de
internacionalizagdo de empresas de pequena, médio ou grande porte, por meio do
Projeto em Comércio Exterior V, que pressupde um processo de Internacionalizagdo.

Este Trabalho de Graduacdo visa buscar oportunidades de internacionalizacao, por
meio da andlise dos conteudos ja ministrados em outras disciplinas como: sistematica de
comércio exterior; pratica cambial; marketing internacional; geopolitica, e vincula-los aos
conteudos, conceitos e teorias de internacionalizagdo de empresas. Oportunizando ao
aluno a aplicagdo dos conteudos ja conhecidos, em um processo de prospecc¢do de
mercado, ou numa analise de viabilidade de expansao internacional por diversas vias,
como: exportacdo direta ou indireta; abertura de escritdrios fora do pais; contratacdo de
representantes; até o processo que levaria a um investimento direto em outro pais, que

Tematica
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porventura seja o destino do produto exportado, tornando a empresa nacional em
multinacional.

O Trabalho de Graduacdo propde que empresas da regido ou que estejam
interessadas em internacionalizar suas operacgdes, possam acessar a FATEC ZL por meio,
até mesmo de parcerias com Sebrae, Fiesp, ou qualquer outra instituicdo de classe,
interessada na busca de dados técnicos sobre o processo de internacionalizagdo, através
das consultas aos alunos da instituicdo. Neste processo, os alunos irdo verificar a
viabilidade do processo, partindo da consolidacdo da empresa que esta demandando a
“consultoria”. Se hd no registro da empresa a descricdo em suas licengas a descricao de
que pode exportar e/ou importar. Analisar a capacidade produtiva, para saber se ha
producao suficiente para atender o mercado interno e externo. Verificar de que forma a
empresa quer comegar a se internacionalizar, se de forma gradual ou por meio de
investimento direto. Se seus produtos possuem alguma barreira no mercado escolhido,
por meio de um plano de marketing, e se ha capacidade técnica dentro da prépria
empresa para fazer a gestdo internacional, como: profissionais conhecedores do processo
de internacionalizacdo e comércio exterior, que falem mais de um idioma. Além verificar|
se a empresa possui processo de governanca, pois a internacionalizacdo envolvera a
contabilidade internacional.

Descrigao

e A Proporcionar aos alunos a vivéncia na prdtica do processo de
internacionalizacdo, desde o arranjo que a empresa necessita fazer em sua
organizacao, até o processo de internacionalizacdo ser implantado.

e Conectar os estudantes com a realidade enfrentada pelas empresas nacionais em
seu processo de acesso a novos mercados.

Objetivos e Desenvolver habilidade de resolucdo de problemas, analise e diagndsticos da
realidade das empresas envolvidas no processo de internacionalizagdo.

e Fortalecer a relagdo entre a FATEC ZL com o mercado em seu entorno e com os
drgdos que venham a fazer parcerias estratégicas com a instituicao.

e Promover projetos relevantes que possam ser utilizados por mais de uma

empresa, gerando escala e baixo custo as empresas.

Carga horaria Um total de 50 horas de extensdo que sera aplicado no Trabalho de Graduagéo (TG)

Comunidade externa a ser atendida:

e Pequenas e médias empresas da regido, ou que estejam fora do entorno, mas
que ja foram identificadas e mapeadas no projeto anterior e que estejam
interessadas.

e Associa¢Ges comerciais, como SEBRAE, Fiesp, e/ou empresas nacionais de grande

Publico-alvo . ~ . . .
porte, que ainda ndo se internacionalizaram.

e Consultorias, Despachantes Aduaneiros, outras instituicdes que necessitem

executar o processo de internacionalizacao de empresa.

Comunidade interna a ser atendida:

Estudantes e professores do curso de Comércio Exterior da Fatec ZL.

Acdes/Etapas de

- Total de 50 horas para:
execug¢ao
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e Parceiras com empresas locais: selecao de empresas interessadas em participar
do projeto.

e Treinamento Inicial: Workshop de capacitacdo para os alunos sobre a
metodologia de andlise das empresas postulantes ao processo de
internacionalizagao.

e Diagndsticos de Processos: Grupos de alunos realizardo visitas técnicas para
mapear 0s processos ja existentes na empresa, e apontar o que pode ser utilizado
no processo de internacionalizacdo ou que necessitem de mudancas ou inclusao.

e Desenvolvimento de Proposta: Com base no mapeamento feito pelos alunos,
serd desenvolvida uma proposta com ajustes ou melhorias nos processos
existentes, e a criacdo de novos procedimentos caso necessitem.

e Apresentagdo da Proposta: Os alunos apresentardo a proposta para o
empresario, que poderd dar prosseguimento ou solicitar ajuste - caso seja
necessario, visto que na maioria das vezes isso podera implicar em viabilidade
financeira e/ou técnica, ou seja, investimento.

e |Implementacdo Piloto: A empresas poderd implantar o projeto piloto, e os alunos
deverdo criar indicadores para observar se a proposta esta sendo aplicada
corretamente e se ha necessidades de mudanca e com base nos indicadores
criados pelos alunos sera verificado se houve sucesso ou se existe a necessidade
de algum ajuste na proposta feita, para que se atinja o objetivo que é
internacionalizar as operag¢des da empresa.

Qual o produto ou servico sera entregue a comunidade:

e Relatdrios com a demonstracao dos indicadores criados, e sua analise técnica.
e Proposta de melhoria no projeto ou na empresa, com base nos resultados
obtidos.

Entregas e Apresentagdo final dos indicadores e seus resultados para a empresa e os
professores.
e Apresentagdo Publica: seminario ou workshop para a comunidade académica e
convidados, demonstrando o portal e discutindo os resultados do projeto.
Definir como o programa ou projeto sera avaliado:
e Relatdrios Técnicos: Avaliagdo dos relatérios de diagndsticos com os indicadores
comentados.
e Participagdo nas Atividades: Avaliagao da participagao dos alunos nas visitas,
Instrurr.1entos € workshops e reunides com a empresa.
:\l;:lciz(:;r:entos de e Apresentacdo Oral: Avaliacdo da clareza, objetividade e embasamento técnico

nas apresentacoes finais das propostas, por meio do CANVAS.
e Implementagdo Piloto: Avaliagdo dos resultados obtidos nas implementag¢des
sugeridas por meio dos indicadores criados.
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Componente(s)
curricular(es)
envolvidos

TRABALHO DE GRADUAGAO EM COMERCIO EXTERIOR | e Il (TG)

Formas de Evidéncias

Registros de comprovagdo das atividades de extensao:

Relatdrios técnicos produzidos pelos alunos.

Plano de marketing produzido em parceria com os gestores e/ou funcionarios da

empresa

Documentos produzidos no processo que foram necessarios para o

desenvolvimento do projeto.

Registro de participacdo e aprendizado dos alunos, com base nas atividades

desenvolvidas ao longo do projeto.
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